PRIMERA ASAMBLEA EXTRAORDINARIA POR DELEGADOS - 2015

Moderador: Buenos dias a todos ocupemos nuestros puestos por favor. Muy buen
dia a todos los presentes. Siendo las 9:25 de la mafiana de este sdbado 23 de mayo de
2015 damos inicio a la primera asamblea extraordinaria por delegados de este afio.
Agradecemos la presencia y participacion de todos los que nos acompafian. Damos la
mas cordial bienvenida al Lic. Rangel Vargas, Director Provincial y a la Licenciada
Ernestina de Estrada del Departamento de Asistencia Técnica del Instituto Panamefio
de la Cooperacion. Presentamos a los miembros de esta mesa: por la junta directiva
su servidora Gladys Diaz de Saarinen, Alexander Alvarado, Vicepresidente, Norma
Pérez, Tesorera, Miriam Mejia, Secretaria y Guillermo Gomez, Vocal. Por la junta de
vigilancia: Rosa Gonzalez, Presidenta, Rony Mariscal, Vicepresidente y Denia Barrios,
Secretaria. Por el comité de crédito nos falta Deyanira Murgas, por alli debe venir,
Presidenta, Rosario Rodriguez, Vicepresidenta, y Verdnica Lee, Secretaria.
Presentamos a nuestros invitados especiales Rodolfo Jemmott, Presidente del Comité
de Finanzas y asesor de la junta directiva. Eric Lam, Presidente del comité evaluador
de Centennial Center, quienes podran ser llamados para aclarar dudas o responder
preguntas sobre el tema cuando asi lo determine la sala, o miembros de los entes
directivos. Y finalmente pero no por eso menos importante, presentamos a nuestra
Gerente General, Jovina Lozano, a la Gerente de Operaciones Sirey Sanchez, y a los
colaboradores de nuestra Cooperativa de Servicios Multiples EDIOACC, RL que los
acompafan. El articulo 40 de la ley 17 establece que la asamblea sesionara
validamente con la presencia de la mitad mas uno de los miembros de los delegados.
Tenemos 142 delegados por lo que se requiere por lo menos 72 como quérum, que
seria la mitad mas uno. Solicitamos a la junta de vigilancia informe cuantos delegados
tenemos presente.

Vigilancia: Ochenta y nueve (89).

Moderador: Excelente participacion, por alli deben de llegar otros mas. Ahora
hacemos la oracién nos ponemos de pie.

Senior Dios nuestro encomendamos a tu misericordia y bondad todos nuestros
sentimientos, pensamientos, palabras y acciones. Te pedimos que nos ensefies que la
caridad, la hospitalidad, y la unidad son expresiones de tu revelacidn, y de tu voluntad
para la humanidad. Que nos concedas la paz instruyéndonos y guiandonos para que
podamos ser constructores de un mundo tolerante y no violento y la sabiduria para
poder oir tu voz que nos llama a la unidad en nuestra diversidad. Haznos testigos de
tu amor, permitenos ser instrumentos de justicia, paz y solidaridad. Que tu espiritu
nos lleve a realizar actos concretos que conduzcan a la unidad. Que los muros se
conviertan en puentes. Que no desaparezcan nunca de entre nosotros el amor mutuo
prenda de tu presencia y tus bendiciones. Todo esto te lo pedimos sefior Dios nuestro,
diciendo todos juntos la oracién que Cristo tu hijo nos ensefié: Padre nuestro que
estds en los cielos. Santificado sea tu nombre. Venga nosotros tu reino. Hagase tu
voluntad en la tierra como en el cielo. Danos hoy nuestro pan de cada dia. Perdona
nuestras ofensas, como también nosotros perdonamos a los que nos ofenden. No nos



dejes caer en la tentacion y libranos del mal amén. Seguidamente entonamos el
Himno Nacional.

- Alcanzamos por fin la victoria en el campo feliz de 1a unién;
con ardientes fulgores de gloria se ilumina la nueva nacién. (Bis)

Es preciso cubrir con un velo del pasado el calvario y la cruz;

y que adorne el azul de tu cielo de concordia la espléndida luz.

El progreso acaricia tus lares al compas de sublime cancidn;

ves rugir a tus pies ambos mares que dan rumbo a tu noble mision.

Alcanzamos por fin la victoria en el campo feliz de la unién;
con ardientes fulgores de gloria se ilumina la nueva nacién (Bis).

En tu suelo cubierto de flores, alos besos del tibio terral,

terminaron guerreros fragores; solo reina el amor fraternal.

Adelante la pica y la pala, al trabajo sin mas dilacién; y seremos asi prez y gala,
de este mundo feraz de Coldn.

Alcanzamos por fin la victoria en el campo feliz de 1a unién;
con ardientes fulgores de gloria se ilumina la nueva nacién (Bis).

Somos hombres mujeres y jovenes de nuestra patria Panama,
Donde la cooperacién buena es, para el desarrollo econémico y social.

En nuestro Istmo Centro americano, el dar sin interés ha crecido.
Unidos todos como hermanos, la cooperacién ha florecido,

el producto del esfuerzo entre todos es compartido.

Campesinos y profesionales a las gloriosas filas se han unido.

Somos hombres mujeres y jovenes de nuestra patria Panama,
Donde la cooperacién buena es, para el desarrollo econémico y social.

La cooperacion del panamefio va mas alla de una satisfaccidn.

Es el producto del empefio para el desarrollo de la nacion.

La cultura del servicio que se ofrece, es de calidad por mi patria y mi bandera.
Nuestro pueblo se fortalece y el pais asi prospera.

Somos hombres mujeres y jovenes de nuestra patria Panama,
Donde la cooperacidn buena es, para el desarrollo econémico y social. (Bis)

A Cooperar!, A Cooperar!, A Cooperar!, A Cooperar!



Moderador: Utilizaremos el reglamento interno de la asamblea. Sefiora secretaria,
por favor proceda a presentar el orden del dia.

Secretaria: Estimados asociados, como tema del dia de hoy tenemos en primer lugar
la aprobacion del orden del dia. Cémo Unico punto en el orden del dia tenemos la
aprobacién del punto tres (3) del proyecto de inversion que se ubicaba en la pagina
86 de la memoria presentada en la asamblea por delegados que establece como
proyecto la remodelacion de Centennial por el monto en su momento de seiscientos
veinte mil ddlares ($620,000). En este momento la junta de directores esta
sometiendo a la aprobacién de la maxima asamblea por el monto de quinientos
setenta mil délares ($570,000).

Moderador: Solicitamos contadores voluntarios para los votos de aprobacién del
orden del dia. Tenemos tres voluntarios. Las personas que votan a favor del orden
del dia, por favor levanten la palabra voto. Perdonen, el contador no servia asi que
tenemos que hacer la cuenta nuevamente. El aparato no servia. Por favor levanten la
palabra voto nuevamente. Contador cuatro.

Micréfono cuatro: cuarenta y uno (41).

Moderador: Micr6fono dos.

Microéfono dos: treintay cinco (35).

Moderador: votos en contra. Micr6fono cuatro.

Micréfono cuatro: cero (0).

Moderador: Micréfono dos (2).

Microéfono dos: Cero (0)

Moderador: Resultados, junta de vigilancia.

Vigilancia: El resultado es setenta y seis (76) votos a favor, cero (0) en contra. Siel
quorum es mas de ochenta y nueve (89) en este momento, algunas personas no estan
votando. Por favor les solicitamos que ejerzan su derecho a voto.

Secretaria: Aquellos asociados que se encuentran dentro del recinto y que no han
firmado el libro de actas, por favor le agradecemos firmar el libro de actas. Si hay
alguien dentro del recinto que se encuentre en esa condicién, por favor firmar el libro
de actas que se encuentra en la mesa de afuera. Son dos firmas que estadn haciendo.
Una firma es en la lista de asistencia y la otra es en el libro de actas. Son dos firmas en

la mesa principal. Quien no haya realizado las dos firmas, por favor ir a la mesa de
registro.



Moderador: Con setenta y seis (76) votos a favor del acta se aprueba el orden del dia
y procedemos con la reunién. Cumpliendo con el mandato de la asamblea General
por delegados del pasado 28 de marzo mediante la cual se solicitd un desglose de los
costos para la habilitacién del local del Centennial Center identificado para la
ubicacion del centro de tarjetas, y el traslado temporal de las oficinas de la
cooperativa, si se da el caso. Segun lo establece la resoluciéon numero dos (2) del 17 de
noviembre de 2012, llevamos a cabo una exhaustiva y extensa revision del proceso
utilizado en el llamado a licitacion, cotizacion, evaluaciéon de las propuestas y
recomendaciéon del mejor proponente para cumplir con esa meta. Seguidamente
explicaremos lo que encontramos con lujo de detalles. Antes de eso sin embargo
agradecemos al comité encargado de este proyecto conformado por: Sirey Sanchez,
Denise Umanzor, Eric Lam, y Damaso Correa, quien fue contratado para el apoyo
técnico del proyecto. Depende de todos nosotros que la sucursal de Centennial esté
funcionando en escasos seis (6) meses de esta fecha. Se expondran todos los pasos
que se dieron durante el proceso. Al final de la presentacién responderemos las
consultas y dudas que tengan a bien realizar. Al final de la asamblea, primero Dios, a
eso del mediodia tendremos la clausura y seguidamente el almuerzo. Miriam? Para
hacer la presentacion la secretaria de la junta directiva.

Secretaria: Buenos dias estimados asociados. En representacién de la junta de
directores yo les realizaré una explicaciéon en detalle de cual fue el proceso que se
sigui6 en la seleccion del proveedor para la remodelacién de las oficinas ubicadas en
el Centennial Center. En las copias que se les enviaron por correo electrénico y que
también reposan en la parte de afuera del salén encontraran un breve resumen. Yo
les haré una explicacion mas detallada y también encontrardn los planos de la
localizacion de los tres locales que pertenecen a la cooperativa EDIOACC. Cual es el
local en el cual sera la remodelacidn, y los dos planos posteriores son la planta alta y la
planta baja de como se tiene programado hacer la remodelacion del Centennial.
Haciéndoles un poquito de antecedentes, el 17 de noviembre del 2012 se realiz6 en las
instalaciones de la cooperativa en la parte de la iglesia una reunion extraordinaria
para aprobar una serie de resoluciones, una serie de pasos entre la cual se incluia la
aprobacién de la compra de locales para ubicar nuestro centro de tarjetas y parte de
nuestras oficinas. El propoésito cuando implicamos esa reunion extraordinaria era
pensar en que en un futuro, demoler las instalaciones del actual edificio que nosotros
tenemos en Diablo y construir un edificio corporativo. Ir cada dia hacia mejor,
manteniendo siempre el area de la fachada de nuestro edificio, considerando que
nuestro edificio es un edificio antiguo y se preserva eso. En ese momento en el
articulo dos (2) de dicha resolucidn, la resolucion dos (2) se establece que el local
debe ser ubicado en un area céntrica comercial en las areas revertidas, El Dorado, que
tenga conectividad con fibra dptica para garantizar el negocio de las tarjetas de
crédito. Quienes recodaran, estabamos teniendo muchos problemas de conectividad
en la cooperativa y en aquel entonces sélo se podian utilizar los ductos de fibra éptica
que tiene el Canal de Panama, con accesibilidad para los asociados y colaboradores,
con un metraje maximo de mil quinientos metros cuadrados (1,500 m?) y un costo de
tres mil délares ($3,000) por metro cuadrado. Que cuente con avaltios y que cuente
con la certificacion de un idoneo. En la misma resolucion, en el articulo tres (3) se



establece que la compra se debe realizar mediante un crédito hipotecario que es el
crédito que actualmente mantenemos con Banco Panam3, y que la asamblea realizada
el 28 de marzo nos pidié6 que hiciéramos una evaluacién para determinar la
probabilidad o no, si podemos cancelar esos préstamos y dejemos de pagar intereses.
A la fecha nos encontramos en la evaluacion de ese punto, por lo tanto no es un tema
que vamos a conversar aqui, pero si queremos indicarles que ya estamos en eso. Bien,
la compra de los tres locales se da mediante dos acuerdos de junta de directores. Los
dos primeros locales se compran de acuerdo al punto cuatro (4) del acuerdo nimero
10 del 2013 de la junta de directores, y el ultimo local se compra en la junta directiva
cuarenta y tres (43) de acuerdo al punto ocho (8) de ese mismo acuerdo. La compra
de los tres locales sale por un monto de cuatro millones ochocientos setenta y cinco
ddlares ($4,000,875) y el préstamo total se mantiene con el Banco Panama. Bien, de
estos locales los tres son de las misma dimensiones, por tanto el area que nosotros
tenemos de pasillos y el area de estacionamientos se comparte entre los tres locales.
El area que nosotros queremos remodelar tiene un metraje de ocho mil, cuatrocientos
ocho punto cero siete metros cuadrados (8,408.07 m2). Cada local a nosotros nos
costé un millén seiscientos veinticinco mil délares ($1,625,000), lo que hace que el
metro cuadrado haya costado dos mil quinientos nueve délares con trece centavos
($2,559.13) por metro cuadrado por lo cual estamos por debajo del precio que en su
momento en el 2012 nos aprob6 la maxima asamblea. Estas tres hojas de planos que
ustedes tienen muestran la ubicacidon de nuestro local y muestra la planta alta y baja
como nosotros queremos remodelar nuestro edificio. Bien, el primer plano muestra el
area. Esta es el area de los estacionamientos. Por aqui se accede a nuestros locales y
estos son los tres locales que nosotros tenemos. Este local y este local actualmente
los tenemos en propuestas de alquileres. Han llegado varias personas que si que no.
Hay quienes nos han pedido que hagamos remodelaciones al local para poderlo
alquilar pero eso es algo que nosotros a la fecha estamos evaluando para ver si eso es
factible para nosotros, y este local que esta aqui, es el local que nosotros estamos
proponiendo y sobre el cual se hicieron los planos para la adecuacion de unas oficinas
de EDIOACC. El siguiente plano?  Saben donde esta la farmacia Arrocha de
Centennial? Pero las preguntas si me las hacen todas al final, porque quizas esta es
una pregunta sencilla, pero hay otras preguntas que se van contestando mas adelante.
Nada mas me la anota. Me voy a poner en el centro para ver si pongo el pointer para
los dos lados. Ese es el local que nosotros estamos proponiendo para la remodelacién
del Center y los otros locales ubicados a cada lado son los locales que tenemos en
alquiler, propuestos para alquiler. Siguiente. En este plano, los dos planos que siguen
este y el siguiente son similares, lo nico que el plano siguiente esta totalmente en
blanco para que ustedes puedan apreciar mejor la descripcion. Es mas, todos en sus
paginas tienen los planos. Esta de aqui es la planta alta, perdén la planta baja. Por
aqui entrariamos a la sucursal. Tendriamos al gerente de sucursal, el area de atencion
al cliente, tenemos una puerta para separar el area de tarjetas de crédito. También
tenemos la béveda. Como ustedes saben la béveda la tenemos que tener protegida, asi
que tiene doble puerta para poder acceder al area de boveda. Y en la parte de arriba
pues tenemos un salén de reuniones, un saléon de computo, y tenemos un area para
nuevos negocios. Este plano es lo mismo, nada mas para que ustedes vean la
distribucién de lo que estamos haciendo. Podemos pasar a la siguiente diapositiva.



Aqui les voy a hacer un detalle de toda la cronologia que se siguié para la seleccion del
Proveedor. El 29 de agosto de 2014, se realiz6 la publicacién del pliego tal cual lo
establece el instructivo de compra de la cooperativa en la pagina cuatro. Se public
tanto en la cooperativa, en Twitter, en Facebook y en la pagina web. Posterior a eso el
26 de septiembre realizamos una invitacion a cuatro compaifiias constructoras. COmo
seleccionamos esas compafifas? Fuimos al directorio telefénico, a las paginas
amarillas y de alli buscamos constructoras y se les enviaron las invitaciones a través
de correo electronico. Para el 16 de octubre, ya nosotros teniamos dos compaifiias.
Ustedes veran que de las cuatro compafiias que participaron las hemos identificado
como compafifas A, B, C, D, para proteger el nombre de cada una de esas compaiias,
por qué no es correcto que lo publiquemos. Para el 16 de octubre habian solamente
participado dos companias y esas dos companias tenian dudas sobre los planos por lo
cual se hace una reunidn para poder atender cada una de las solicitudes y cada una de
las consultas, y en ese momento las tinicas dos compafifas participantes nos solicitan
una extension del pliego porque consideran que con las aclaraciones dadas por parte
de la cooperativa, y en todo momento y en cada una de las reuniones, se tenia
presente al arquitecto que disefi6 los planos. Tanto después de esta primera reunion
el 16 de octubre, se decide hacer una prorroga para la entrega del pliego. Siguiente.
Bien, el 27 de octubre se realiza en la enmienda nimero uno y se permite que las
propuestas sean recibidas hasta el 28 de octubre. Para ese entonces ya teniamos con
nosotros una tercera compaififa que es la compaiiia C, y un dia antes de que cierre la
propuesta se presenta a la compafiia D. Todo este proceso lo hicimos de acuerdo al
punto 10 ubicado en la pagina 6 del pliego de cargos que se encuentra adentro del
folleto que nosotros les entregamos. Posteriormente estas cuatro compaiiias solicitan
que se haga una segunda extension para la entrega de las propuestas dado de que
tenian varias consultas y que consideraban que el tiempo no les iba a alcanzar. La
cooperativa accede y les concede una prorroga hasta el 12 de diciembre. Se realiza
una segunda enmienda el 8 de noviembre. Siguiente, bien, la primera reuniéon de
homologacion para saber cada una de las cosas de los participantes se realiza el 28 de
noviembre y participan tres de las compafiias. Una de las compaiiias no participa.
No pudo ir pero se le invit6. La cooperativa los invito a los cuatro. En esa reunion
participé el Arquitecto Carlos Franco, que es el disefiador de los planos. El sefior Eric
Lam, que era el representante de la junta de directores asignado para cada una de las
Cosas que se dieran en el Centennial, y participé la joven Denise Umanzor que en ese
momento nos estaba funcionando como la administradora del proyecto por parte de
la administracion de la Cooperativa. Bien, Siguiente. Tenemos minuta de la reunion
de homologacion. Se tiene? Bien, el 3 de diciembre se realiza una segunda reunién de
homologacion, y para esa segunda reunion participan las cuatro (4) compaiiias.
Después de esa segunda reunién de homologacién, en la reunién de valoracion salié
una consulta sobre la parte eléctrica. El arquitecto tuvo que hacer una adecuacién a
los planos y tardd dos (2) semanas en realizar la adecuacion. Por tanto esas dos
semanas se le extendieron a cada uno de los proveedores para poder entregar su
propuesta, siendo la fecha final de entrega el 5 de enero. El 2 de enero se les entrega
a cada uno de los proponentes cuales iban a ser los criterios de evaluaciéon que iba a
utilizar la cooperativa para evaluar cada una de sus propuestas. EI 5 de enero se
recibe propuestas en sobres cerrados de tres (3) compafiias. Una de las compaiiias



simplemente no entreg6 sobre y no sabemos, simplemente no entreg6. Para nosotros
cerr6 el periodo y cerramos con tres compafias. Siguiente. El 8 de enero se hace la
apertura de los sobres en presencia de la gerente de operaciones de la cooperativa, la
oficial de compras, un representante de la junta de vigilancias, el sefior McKesey, el
representante de la junta de directores, el sefior Eric Lam, y para ese momento, ya la
compafiia habia contratado a un ingeniero para revisar toda la parte técnica del
proyecto, que es el sefior Damaso. Ellos cuatro ven la evaluacién y en esta reunion de
apertura de sobres, se dan cuenta que una de las compafiias no presenta los requisitos
del plano. Cual era uno de los requisitos principales del plano. El contratista deberia
arrancar con la obra y presentando avance de la obra, la cooperativa hacia el
desembolso del primer cheque. Esta compaiia nos indic6 que nosotros tendriamos
que darle un 35% de abono para poder arrancar con el proyecto. Eraya un punto que
la cooperativa habia decidido que no iba a ser asi, y por tanto en ese mismo momento
esta compafiia queda descalificada, por no cumplir con el pliego de cargos. Bien, el 20
de enero, surgen dudas y la cooperativa decide con los dos proponentes que le quedan
hacerles consultas sobre varios puntos que estan incluidos dentro del pliego de
cargos, y que no habian sido incluidos dentro de sus propuestas. Pero el pliego de
cargos también establece en uno de sus puntos, que cuando se soliciten esas
aclaraciones, si el monto de la propuesta de uno de los candidatos cambia,
automaticamente cambia el proceso por tanto no se acepta y no se puede considerar.
Siguiente. Cuando se les consulta a cada uno de ellos a través del correo electrénico,
se le hacian preguntas sobre el aire acondicionado. En una de las reuniones que se
tuvo con ellos de homologacion, se les indicé que este proyecto se estaba proponiendo
que se entregara en tres (3) meses la remodelacion, por lo cual ellos tenian que incluir
dentro de sus costos horas extra, para poder cumplir con el requisito que estaba
pidiendo la cooperativa. Y también tenia que tener varios puntos incluidos dentro de
sus costos indirectos. Cuando se les consulté la respuesta a cada una de las
constructoras, la constructora B indic6 que varios de los costos no habian sido
incluidos dentro de su propuesta, por lo cual afectaba el valor de la propuesta, y la
compafifa la D, indica que todo lo que la cooperativa habia consultado en el correo
electronico enviado posterior a la apertura de los sobres, lo cual esta dentro del pliego
de cargos que se puede realizar, que ellos dentro de su propuesta habian considerado
todo, por tanto la cooperativa procede a cerrar el proceso de seleccion y recomienda
la seleccién del proveedor D. Ese es el proveedor que tenia el monto de seiscientos
veinte mil doélares ($620,000), que ese es el monto que ustedes ven que nosotros
inicialmente presentamos en nuestra propuesta. Por qué? Porque ain no habiamos
negociado con el contratista qué era lo que nos podia bajar o no. Y nosotros
decidimos presentar el monto de seiscientos veinte mil délares ($620,000), venir con
el monto mas alto para no quedarnos luego por debajo de la remodelacién del
Centennial. Bien, segin el instructivo de compra, el 5 de febrero se procedi6 a
informarle a la compafiia sobre la adjudicacion del proyecto. Siguiente. En este
cuadro ustedes encontraran cuales fueron las consultas que se le hicieron a cada uno
de los proveedores. Se les consulté sobre el suministro e instalacién de las
estructuras de las maquinas del aire acondicionado, la seguridad privada, la mano de
obra en el caso de las horas extra, las medidas de seguridad fisica. Cudles son las
medidas de seguridad fisica? Ellos tendrian que ponernos una cerca para proteger



nuestra construccion del resto de las cosas que existen el area. Y los costos indirectos
que son: energia eléctrica, agua potable, y otras instalaciones, y lo principal las
pruebas de calidad. A lo que la compaiiia respondié que todo habia sido incluido
dentro de su propuesta, y la otra compafiia indicé que no habian sido incluidos. Los
costos que ustedes tienen aqui, en la ultima columna de la derecha, son los costos
estimados que se determinaron iban a incrementar la propuesta en caso de
seleccionar a ese proveedor, sin embargo el mismo pliego de cargos indica que si el
precio se iba a subir la empresa automaticamente queda descalificada. Siguiente.
Bien, nosotros antes de presentarles esto a la asamblea extraordinaria de delegados
hicimos una reunién ampliada y también invitamos a los presidentes de los diferentes
comités que preside la cooperativa, para presentarles la investigacion que se habia
realizado y que se le iba a traer a la asamblea. Una de las preguntas que se nos hizo
fue que por qué no presentabamos un cuadro donde desglosaramos qué nos iba a
costar a nosotros la remodelacion y cudles eran las actividades que se incluian, y este
es el cuadro que present6 a continuaciéon. La confeccién y la aprobacion de los planos
nos costaron quince mil quinientos délares ($15,500), boveda y caja fuerte diecinueve
mil veintidés ($19,022). En los cuadros que ustedes tienen en su informe, ustedes
veran tres cuadros adicionales y veran que la boveda se repite en los tres cuadros. Por
qué se repite en los tres cuadros la boveda? Primero porque ya abonamos el 50% de la
compra de la béveda y de la puerta. En el segundo cuadro se repite porque son los
costos que nos falta por pagar, que es el 50% restante de cada una de ellas. Y en el
ultimo cuadro es que, una vez que la béveda esté aqui el proveedor nos guarda la
béveda y la puerta hasta cierto tiempo. Si en ese tiempo nosotros no la retiramos ellos
nos las van a llevar a la cooperativa y ese transporte es gratuito, pero posteriormente
cuando tengan que trasladarla desde la cooperativa a las oficinas de Centennial tiene
un costo de cien balboas (B/.100). Por eso es que ustedes ven que el costo aparece en
tres cuadros, pero estos primeros cuadros son los que representan cada uno de los
montos que nos cuesta. El costo de la inspeccion de la obra es quince mil doscientos
veinticinco ($15,225). Estos costos que ustedes ven del inspector de la obra y el costo
que veran en la siguiente pagina, que representa los costos de electricidad y luz, estan
programados en lo que llevamos pagado al dia de hoy, mas una proyeccion a seis
meses. Por qué una proyeccién a seis meses? Nosotros quisimos traer una
proyeccion, si la magna asamblea aprueba el dia de hoy que continuemos con la
remodelacion, nosotros comenzamos inmediatamente a trabajar en todos los pasos
que siguen y se tiene estimado, noventa (90) dias para la remodelacidn, pero también
hay que comenzar la compra de los muebles que tardan noventa (90) dias habiles en
llegar a Panamda. Asi que todo eso nos va a influyendo en tiempo y por eso la
proyeccion que nosotros hicimos fue seis (6) meses. Si se logra habilitar las oficinas
en un lapso de cuatro o cinco meses, pues todo esto seran costos de ahorro para la
cooperativa. La anterior por favor. Bien, también tienen ustedes entre todas las
actividades lo que es mobiliario, cAmaras de video, central telefonica y el costo de la
remodelacion. Siguiente. Tienen el costo del local, el pago del pH del mantenimiento.
Ustedes pueden observar en un cuadro que dice los costos que debemos. Nosotros no
hemos pagado a el PH no porque la cooperativa no pueda pagar, sino porque hay un
problema interno en lo que es la administraciéon del PH. Una vez ellos definan,
entonces la cooperativa procede a pagar el 100% de lo que adeuda, pero no se



considera que estamos morosos porque no es responsabilidad nuestra. Siguiente.
Bien, los gastos con los cuales ya la cooperativa ha incurrido, porque este es un
proyecto que no viene desde ahora. O sea cuando la magna asamblea lo aprobg,
iniciamos con la compra del local. Posteriormente se van agregando cada una de las
actividades. Nosotros tuvimos que ponerle seguridad privada porque ya ustedes
saben que los piedreros o los duefios de lo ajeno, se estaban acercando a nuestro local
y rompian el vidrio para entonces hacer de nuestro local su nueva casa. Bien como les
mencione ya hemos avanzado en el 50% de la boveda y de la puerta de la caja fuerte,
y el inspector que ya estd con nosotros desde el mismo momento en que comenzamos
la evaluacién técnica de cada una de las propuestas. Bien esto también son gastos
incurridos que les he explicado y cuando arranque la presentacion, le indiqué que el
local nos habia costado un millén seiscientos veinticinco mil délares ($1,625,000).
Siguiente. Costos pendientes por pagar, caja fuerte, mantenimiento del edificio,
remodelacion, mobiliario, el costo del mobiliario ya fue aprobado y esta solamente en
espera de aprobar la remodelacién del local, para inmediatamente ejecutar la orden
de compra para la compra del mobiliario. Siguiente. Bien, estos son cada uno de los
pasos que nosotros hemos seguido en detalle, y que probablemente pues no pudimos
explicar en la asamblea realizada el 28 de marzo. Pero esto fue todo el proceso que se
realizo por parte de la cooperativa. Fue un proceso realizado por nuestro personal
administrativo bajo nuestra oficina de compras, y seguido de cerca por un miembro de
la junta de directores que estuvo presente en cada uno de los procesos que se hizo. Al
final cuando el proceso estaba por culminar, incorporamos a la parte técnica en
nuestro proyecto para saber que cada uno de los puntos que se tenian que cumplir
para llevar acabo una remodelacion de acuerdo a la parte técnica, se estaban
cumpliendo. Bien, muchisimas gracias.

Moderador: La Junta Directiva ha realizado una verificacién de todo el proceso
relacionado a la remodelacion del Centennial y hemos concluido que se siguid el
instructivo de compras, y las practicas que generalmente se han realizado en estos
casos, que se cumplié con el debido proceso durante la licitacion, y que el comité
evaluador actué velando por los intereses de la cooperativa. Por lo antes sefialado la
junta directiva solicita la aprobacion del presupuesto de inversion de Centennial por
quinientos setenta mil délares ($570,000). Abrimos los micréfonos para vuestra
consideracidén. Por favor, al presentarse diganos su nombre y su nimero de asociado.
Y cada asociado tendrda dos (2) intervenciones por no mas de tres (3) minutos.
Adelante microfono 3.

Lavinia Camarena: Lavinia Camarena, Asociada 1143. Yo tengo varias preguntitas
antes de que entremos al proceso de discusién. La primera pregunta es basado en
que nos dijeron al quedar un solo proponente, no se si para ustedes no era obvio pero
para mi si lo es, no existia una amplia competencia. Alli alguien debi6 haber levantado
la banderita, y haber dicho, debemos echar hacia atras o debemos mirar qué pas6. Y
la pregunta es que terminamos con un solo proponente, quién decidi6 que sdlo
llamaramos a cuatro constructoras cuando en este pais lo que sobra es compafiias de
construccion. O sea, por qué no tres, o porque no seis, o por qué no diez. De esa
manera hubieras tenido una competencia mucho mas amplia, y mucha mas gente



dentro del pot que probablemente no hubieran terminado con un solo proponente al
final. La otra pregunta que tengo es como se adjudica un contrato, o cémo una junta
directiva adjudica un contrato cuando sabe que por ley y por reglamento no tienen la
potestad para aprobar ese monto. Coémo llegamos hasta alla para terminar en este
proceso, cuando ya hay una adjudicacion y sabemos que lo que aqui decidamos va a
tener costos econdémicos que esta asamblea no tendria por qué tener la
responsabilidad, porque el que estaba del lado de alla fue el que cometi6 el error.

Secretaria: Referente a las tres preguntas. Si s6lo existe un proponente el pliego
permite que realicemos la adjudicacién. La forma como el acto se declara desierto es
si no hay ninguna compafiia participando. La segunda, por qué solo cuatro compaifiias.
Solamente se decidi6 cuatro compafiias porque también habiamos puesto el pliego en
los diferentes medios que nos establece a nosotros el instructivo de compras, asi que
lo que nosotros hicimos fue adicional a eso, invitar y no fue ... y ni siquiera se sabia
quienes eran las compafiias, simplemente se buscaron en el directorio. Pero el
proceso se siguid tal cual lo establece el instructivo. La pregunta tres la va a contestar
la tesorera de la junta de directores.

Tesorera: Buenos dias como lo mencioné también en una de nuestras reuniones
capitulares, inclusive a nivel de la asamblea de delegados la ley y el estatuto se le da la
facultad a la junta directiva de aprobar hasta cierto porcentaje después que no se
pasen del 15% del patrimonio, sin embargo, como mencioné en aquella época ya
estdbamos cerca de la asamblea y decidimos traerlo a la asamblea para que fuera de
su conocimiento. No es la primera vez que la junta directiva estaria aprobando este
tipo de inversiones. Con anterioridad se ha invertido en otro tipo de acciones por
montos mayores. Asies que laley y el estatuto no los permite. Gracias.

Moderador: Micréfono 2.

No identificado: Buenos dias. Solamente para no salirnos del tema de la pregunta
que hizo la asociada. Quisiéramos pedirle a la junta de directores nos indique cual es
el articulo en el estatuto en el que se basan para poder entonces dar una explicacion al
respecto sobre ese 15%.

Moderador: Escuchamos a la persona del micr6fono dos, mientras se encuentra el
articulo. Adelante microéfono dos.

Luis Ho, 4934: Gracias sefiora presidenta. Luis Ho, 4934. Sefiora presidenta yo
solamente quiero comentar, si a mi la memoria no me falla, el uso de Centennial lo
ibamos a utilizar por el hecho de que en Diablo ibamos a hacer una stuper estructura y
entonces ibamos a funcionar en Centennial, si no recuerdo mal. Ahora surge de que
vamos a hacer una sucursal alli, independientemente de la cantidad de personas que
salgan beneficiados o no. Hay socios que viven alli y van a ser beneficiados. Como
hay algunos que viven hacia el oeste y no le sirve de nada. Entonces Centennial
actualmente yo lo veo, con el respeto de la sala y de ustedes sefiores de la junta
directiva, como la familia o el padre de familia que tiene un Toyota comun, esta

10



comiendo arroz con huevo, pero él quiere comprarse una 4x4, un Ferrari pues, y tener
un lugar de lujo donde, segiin usted nos explic6 hace un momento vamos a tener
tecnologia y vamos a tener una serie de cosas que la verdad he notado aqui que se
refleja en un montén de gastos. Y yo soy uno de los asociados sefiora presidenta, de
los cuales siempre me he opuesto a los gastos innecesarios en esta cooperativa. Al
igual que me opuse cuando aqui se gast6 un montdn de dinero publicando en
televisidn, que creo que salia en TV clasificados, no sé en qué, cuando nosotros a nivel
nacional nos mantenemos en el area de Panama. Entonces pasamos gastos
innecesarios en esta cooperativa, cuando a los asociados que tienen plazo fijo se le
bajan los intereses, se bajan los intereses en los fondos de jubilacion, de retiro, sin
embargo estoy proponiendo gastos aqui que no le veo ningiin beneficio o muy poco
beneficio, corrijo. Entonces lo primero que yo considero que usted debié haber
explicado e ilustrado a esta asamblea, es decir cual era el beneficio de Centennial.
Cuantos asociados iban a salir beneficiados en Centennial verdad, y luego presentar lo
que nos iba a costar. Ahora ya veo que se estan haciendo gastos asi como el pago del
50%, el pago de no sé qué cosa, y nosotros hay cuestiones que no hemos aprobado en
asamblea. Hay un articulo que ya dijeron que les permite a ustedes hacerlo, entonces
para terminar sefiora presidenta, yo como delegado de esta asamblea y por las
personas que represento, hago este comentario porque tenemos que ser cuidadosos
porque mafiana o pasado, al igual que los sefialan a usted me van a sefalar a mi, de
que yo participé en esta asamblea aprobando cuestiones que no necesitdbamos,
cuando a las personas se les estaba cada dia restringiendo los beneficios en esta
cooperativa, sefiora presidenta. Aqui realmente el beneficio se estd disminuyendo
cada dia y los gastos son mas fuertes. Los directivos practicamente toman el dinero y
lo tiran al aire. Ustedes son como dice el dicho: luz de la calle y sombra para los
asociados. No estoy de acuerdo con eso. No estoy de acuerdo con eso.

Moderador: Sefior asociado se le acab el tiempo.

Luis Ho, 4934: Y para cerrar seflora presidenta, voy a decir algo mas. Eso de que
hay letras en las compafiias que se pusieron alli, no me parece transparente. Aqui en
Panama hace unos dias se licitd el tren, por mas de un millén de délares y estaban los
nombres de las empresas.

Moderador: Sefior asociado esta fuera de lugar. Esta fuera de lugar. Adelante.

Vigilancia: El asociado tiene derecho a dos participaciones, si desea los tres minutos
mas, se le conceden tres minutos mas.

Tesorera: Miren yo solicité de primero la cuestién de orden José permiteme. Mire
por favor, por cuestion de orden sefiores, yo creo que todos aqui estamos porque
queremos lo mejor para la cooperativa. Yo pido respeto a todos los asociados.
Podemos manifestar lo que opinamos, pero guardando el debido respeto. Por favor
moderemos la voz. Gracias.

Moderador: Cuestion de orden, senor Calvo.
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José Calvo: Si, buenos dias. José Calvo, 1346. Muy buenas las lecturas que nos
presentaron sobre el perddn y el permiso, y las estuve meditando. Miren, a la Junta de
Directores, a la secretaria que hizo la presentacidn, se le permitié un largo periodo sin
intervenciones y nadie le interrumpié. Yo creo que si tenemos el tiempo disponible,
que se le permita también la participacidn, porque en la ultima asamblea cuando los
directivos querian hacer participacion venian al micr6fono abajo. Ademas yo
participé en el micréfono abajo. Si le permitieron mas de diez minutos a la sefiora
secretaria para la presentacién, creo que es justo que también se sea holgado en la
participacion de los compafieros en el tiempo que estan utilizando, sino yo siento que
si la directiva se la va a pasar usando el tiempo que considere necesario para
responder cada pregunta de los asociados, vamos a estar en gran desventaja. Asi que
yo les propongo que, con ese mismo ahinco con que nos presentaban las lecturas,
también en el amor de Dios seamos justos en lo que se esta dando de lado de alla y lo
que se estd dando de lado de aca. gracias.

Moderador: Lajunta de vigilancia va a leer el articulo que se pidio.

- Nosotros hace un momento en la participacion de la asociada Camarena le
solicitamos a la junta de directores que le respondié y que hizo cita de un articulo y
nosotros quisiéramos entonces que para que la respuesta esté completa, y si hay
necesidad de hacer observaciones, que se lea el articulo en el que ellos se basan para
decir que tienen la autoridad para realizar este contrato.

Secretaria: Contestando la asociada respondia que por qué la junta de directores
habia adjudicado sin haberla traido para aprobacién de la asamblea. El articulo 43 de
la ley y del estatuto de la cooperativa establece es competencia exclusiva de la
asamblea sin perjuicio de otros asuntos que esta ley o estatuto sefalen, voy a
brincarme del 1 al 8 y voy a leer el punto nimero 9, aprobar la adquisicion
construccion y venta de bienes raices o el financiamiento de contratos que afecten
mas del 15% del patrimonio de la cooperativa. En funcidn de eso, por eso es que la
junta de directores procedi6 con la adjudicacién del contrato, porque esta debajo del
15% que es el monto que se tiene que traer para aprobacion de la asamblea.

Vigilancia: Ciertamente la ley le permite en el articulo 43 a la asamblea, remarcamos
el hecho, a la asamblea, aprobar la adquisicion, construccion y venta de bienes
siempre que no sea mayor del 15% del patrimonio de la cooperativa. Nosotros
verificamos efectivamente que, esta obra no excede ese 15%. Sin embargo como muy
bien citan, pero no leemos el articulo 42 del estatuto que también reserva, y bueno
procedo a leer para que puedan seguirme: “las resoluciones de la asamblea por
delegados se adoptaran por mayoria simple de votos”, alli nos saltamos algunos
literales y leemos exclusivamente el H: aprobar la adquisicién, construccién y venta
de bienes raices y el financiamiento de proyectos o contratos que afecten menos del
15% del patrimonio de la cooperativa. Entonces la verdad es que le hacemos la
ilustracién a la sala, porque si efectivamente nos basamos en el articulo 43, para decir
que si excede del 15% no es competencia de la asamblea, sin embargo cuando leemos
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el articulo 42, del estatuto dice que le corresponde exclusivamente a la asamblea por
delegados aprobar por mayoria simple, cuando éste es menor del 15%. Entonces es
posible que la junta de directores efectivamente, en su responsabilidad de administrar
los bienes y todo el haber de la cooperativa efectivamente tenga que realizar
investigaciones y demas, pero les corresponde a la asamblea por delegados aprobar
que dicha contratacion se dé.

Secretaria: Sefiores en la resoluciéon nimero dos que fue aprobada por esta magna
asamblea se establece la compra y el objetivo para lo cual se estaba comprando el
Centennial Center. Realmente la remodelacién es parte de esta resoluciéon aprobada
en una magna asamblea. Sefiores sino, perdoneme pero cuando se compro y se
discutié la compra de este local o de los locales, inclusive yo fui una que dije siendo
asociada, que estabamos comprando un caparazon y que habia que invertirle para
remodelar. Gracias.

Moderador: Para una aclaracion de lo que prevalece le pedimos al sefior Rangel
Vargas por favor la aclaracion.

Rangel Vargas, IPACOOP: Bueno ya que me han dado la oportunidad les vamos a
dar los buenos dias a todos, y esperando que busquemos la férmula equitativa de
llegar nosotros a tener un dialogo de altura, enfocado objetivamente en los propoésitos
por los cuales estamos aca. Saludos de parte del despacho ejecutivo y de la direccion
provincial de Panama. Es cierto que algunas de las cooperativas en Panama estan
aplicando el articulo 43, y proyectos que estdn menos del 15% ni lo consultan.
Estamos hablando de cooperativas cuidado méas grandes que EDIOACC. Alli hay un
estatuto, pero como quiera que ustedes conocen una norma interna no esta por
encima de la norma general. Otro punto mas al detalle. La parte esa del articulo 43
ya eso se esta aplicando en el sistema cooperativo, hasta mayores del 15% viene a la
asamblea, dos terceras partes. Menores, junta de directores aprueba. Eso es lo que
estan haciendo. Por la otra parte, hay una situacidon que se crea y es una costumbre,
hay una flexibilidad aqui en lo que es la aplicacién de la norma interna para la
participacion de los asociados en la discusion de los puntos, orden del dia, la agenda
que se atiende. Hay una junta de vigilancia que debe fiscalizar el cumplimiento de la
ley, estatutos, reglamentos y todo lo que tiene que ver con las disposiciones legales
verdad, equitativamente para todos, pero hay un principio también que se establece
que si nosotros venimos de alla para aca, venimos con un consenso una discusiéon y
todo lo demas. Parece que hay algunas situaciones que se dan, y que han sido tipicas
entre los drganos de gobierno, que yo alli no voy a participar. Entonces si hay un
reglamento interno de debate, vamos a hacer uso de él: dos veces sobre un tema,
cada una se limita a tres minutos. Pero no puede ser que yo disparé una, dos, tres,
cuatro preguntas, se me acabaron los tres y sigo con lo otro. Tiene que ser el ultimo
ya se agoto, sigue segunda participacidn, y asi sucesivamente. Y en la otra parte, si
hay un directivo de la junta de directores que esta designado por la misma para hacer
una presentacion de un determinado proyecto, y esta presentando de eso, cuando se
abre la discusién, empieza a funcionar el reglamento interno debate. Los dejo con
eso. Buenos dias a todos.
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Moderador: Micréfono tres.

Augusto Comry: Muy buenos dias soy Augusto Comry, 51800. Mis respetos y mis
saludos a los directivos, e igualmente a mis compafieros delegados. Igualmente
pienso que se puso la carreta adelante de los burros. A qué me refiero con esto? Al
momento de hacer un estudio sobre la estructura que tenemos aunque obsoleta y
todo, pero viendo que se podia hacer una remodelacién de la misma, no se procur6
profundizar en eso. Mire cuanto nos cuesta a nosotros el metro cuadrado en el
Centennial? Miren ustedes todo lo que es la remodelacion alli, aparte de ello no es lo
mismo el lugar del Centennial con referencia al de Diablo. Voy a dar una
demostracion. E1 90% de los empleados del canal de Panama, los sefiores socios que
habitan o moran aqui en el area revertida, son una cantidad enorme de ellos. Aqui no
se tomo6 eso en cuenta. Llegar al Centennial a las cinco de la tarde es imposible los
tranques alla, sin embargo, en el drea donde se encuentra no hay los tranques esos.
Hay una facilidad. Bien ahora, si nosotros vemos una realidad lo que esta costando
ahora mismo la remodelacidn, si se hubiese hecho un minimo esfuerzo por lograr
meterle la condicion econdémica al edificio viejo que tenemos nosotros, que por
orgullo es la cuna de nuestra cooperativa. Esa es nuestra historia, lo estamos
desechando. Lo estamos poniendo después del Centennial, cuando debiéramos
nosotros de reconocer porque hay la facilidad. En la primera planta de adelante, no
tiene ningin inconveniente con la de atrds. Observen el estacionamiento que
tenemos. Observen, frente a nosotros tenemos la policia nacional. Tenemos bastantes
cuestiones a favor, sin embargo no se observo esto porque tenemos que ver
cuestiones suntuosas, que es una cuestion que en realidad los que vamos a pagar
somos nosotros. Gracias.

Alexander Alvarado: Estimados asociados es importante destacar lo siguiente:
Aqui si bien es cierto estamos hablando del tema de Centennial, la discusiéon de
aprobar o no la compra del Centennial se realizé en una asamblea extraordinaria. El
tema de hoy es sencillamente determinar qué curso de acciéon vamos a utilizar, si
basicamente vamos a seguir con el proyecto, en términos de hacer la remodelacién o
dos, buscar otra alternativa que no lo quiero decir yo, porque vamos a ver qué
alternativas hay. Entonces con referencia a lo que dice el sefior Comry, si bien es
cierto como les mencione, no es el tema de hoy hablar de que vamos a hacer con el
edificio viejo que nosotros tenemos alla, pero si le queriamos manifestar que las
asambleas de asociados y delegados y todas las juntas directivas anteriores, no
habian planteado el tema. Es esta junta directiva pasada y en ésta es a la que a
nosotros nos toca tomar esas decisiones. O sea, que es facil evaluar lo que paso, pero
aqui estamos es para ver el futuro, asi que tenemos que concentrémonos en el futuro
de lo que queremos hacer y hacia donde vamos. Asi que solamente era para aclarar
eso, gracias.

Moderador: Micr6fono numero cuatro.
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Ceferino Villamil: Buenos dias asociado 1782, Ceferino Villamil. Bueno tengo varios
puntitos que preguntar. Uno, en la pagina 15 estaba viendo lo de la fianza de
cumplimiento, y queria saber qué fianza se le pidi6 a la compafia como fianza de
cumplimiento. Dos, el alcance como dice en la pagina nimero 2 originalmente era
para trasladar lo de las tarjetas de crédito para mejorar lo de la fibra 6ptica y lo de la
comunicacién que no se da en Diablo, lo cual implicaba sélo que un grupo iba para
alla. Y queria saber si el alcance lo habian cambiado, porque también dice alli que
tenemos que cambiar la cooperativa temporalmente a otro lugar, porque no creo que
todo quepa en este espacio. Entonces qué alcance tendria eso, o si lo vas a mantener
con ese alcance, el Centennial. Tres, ya que vamos a tener alli una sucursal, si va
también a contar con auto banco que como decia el otro delegado compafiero ac3, es
un lio llegar a esa hora alla asi que imaginate, estacionarse y todo lo demés y también,
eso me lleva a que a estas alturas del partido deberiamos tener una presentacion de
un modelo 3D, que no sé si lo han pedido a los arquitectos, porque ver los planitos
aqui asi, como que deberiamos ver algo como mas moderno, ya hasta una cocina que
te lo van a remodelar de la presentan en 3D. Qué es esto? Gracias.

Moderador: Micréfono dos. Seifior.

José Calvo: Si buenos dias nuevamente, José Calvo 1346. Me gustaria que
proyectaran, antes de que empiecen a contarme el tiempo, lo que es el cronograma
éste del proceso de seleccion, que lo pusieran en pantalla, porque la referencia que
voy hacer es a ese punto, si es probable. Estamos hablando de acuerdo al librito, era
la segunda péagina, proceso de seleccion del proveedor que empieza el 8 de enero de
2015, 20 de enero, y 27 de enero, esa parte en particular. Creo que era la segunda
pagina. Permitame sefiora Presidenta, hacer referencia al folleto que me ha
impactado en la mafiana de la catequesis del Papa Francisco que dice asi: entre mas
intimo y mas profundo es el amor mas respecto exige. La palabra permiso nos
recuerda que debemos ser delicados, respetuosos, y pacientes con los demas, incluso
con los que nos une una fuerte intimidad. Como Jesus, nuestra actitud debe ser del
que esta a la puerta y llama. Para entrar en la vida del otro aunque este es parte de
nuestra vida, es necesaria la delicadeza de una actitud no invasiva que renueva la
confianza y el respeto. Hasta alli hago la cita: confianza y respeto. Si ustedes ven esta
es la memoria de la asamblea que tuvimos en marzo. Si nos vamos a una de las
paginas, y queria porque las fechas son importantes, y hago referencia a un
documento que envid la junta de vigilancia fechada 12 de enero del 2015.

Secretaria: Nos puede decir la pagina en que esta en la memoria?

José Calvo: En la memoria en la pagina 56, sefora secretaria. Y voy a citar dice: “es
verdaderamente preocupante que en miras de ejecutar la remodelacion del edificio en
Centennial, la junta de directores haya instruido la publicacién de una licitacion, sin
definir un costo razonable del proyecto y sin tener aprobado un presupuesto para la
ejecucion de dicha remodelacion. Este tipo de proyectos deben ser contemplados
dentro del presupuesto de inversién, y en los afios mas recientes nuestra magna
asamblea no ha aprobado en ningliin presupuesto de inversidon, monto alguno para la
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remodelacion del referido edificio. Es imprescindible tomar en consideracion los
resultados catastréficos que pudieran presentarse con las cifras exorbitantes que
pueden surgir por la ejecucion de este proyecto sin la previa autorizacion del
presupuesto por parte la magna asamblea, como pudiera ser una demanda por
incumplimiento, y /o cancelacién de un contrato adjudicado, sin el aval de nuestra
membresia. Recomendamos que el proyecto de remodelacion de Centennial Center y
sus costos sea elevado a la magna asamblea para su consideracion, aprobacién o
desaprobacion. Esto fue recibido el 14 de enero. Si lo vemos dentro de éste
cronograma, nos dice que el 27 de enero se hizo una adjudicaciéon. Trece dias después
que otro érgano de gobierno les llama la atencion y les dice: ojo con esto, la asamblea
no ha aprobado el presupuesto y esto si se adjudica, puede ser complicado y oneroso.
Hacemos una reunion de adjudicacién y decimos gané el proponente tal. Eso no me
muestra a mi de que hay una equivocacidon, de que hay una interpretacion, eso
significa de que teniendo una documentaciéon de advertencia, hay una decisiéon que se
toma en ese momento, a sabiendas de las consecuencias, porque se plantean las
consecuencias. Entonces yo hoy en la mafana les decia a algunos compafieros, creo
que me equivoqué de asamblea, porque se decia ya se adjudico6. Sin embargo en la
capitulares no se habia adjudicado, sin embargo en la asamblea ordinaria se dijo hasta
las saciedad y recuerdo al compafiero delegado Martin Flores, que se le dijo no, eso no
se ha hecho. No se ha hecho. Entonces, hay una adjudicacién.

Moderador: Asociado quiere hacer su segunda intervencién se le acabaron los tres
minutos.

José Calvo: Puedo seguir haciendo mi segunda intervencion?
Moderador: Tengo que darle permiso al micr6fono tres.

José Calvo: No hubo advertencia ni siquiera sefiora presidenta.
Moderador: Seifior Calvo, micréfono tres.

Daphny Chen: Sefior Calvo, sefior Calvo, mire para aca una preguntita.
Moderador: Daphny, por favor microfono tres.

Daphny Chen: Sefior Calvo, usted necesita terminar su segunda intervencién? Yo le
puedo ceder mi....

Moderador: No, de acuerdo con la regla es el microfono tres. El puede seguir
después.

Daphny Chen: Buenos dias, delegada 41588 Daphny Chen. Yo queria mencionar
dos puntitos que menciond Alexander, pero ya los tenia escrito: que el Centennial se
aprob6 en la asamblea, y que yo siento que aqui nos deberiamos enfocar en lo que
vinimos a analizar, si hay intereses por arriba o por abajo, si X 0 Y, no es tema de esta
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asamblea y darles vuelta nos desenfoca. Yo lo que quisiera saber son dos cosas que si
estan relacionadas, y una es qué pasé con el estudio de la sucursal de Diablo porque si
estd ligado al Centennial. Cuando se aprobd el Centennial se dijo que era porque
ibamos a demoler Diablo, entonces no es que no esta ligado. Eso fue como se vendid
el proyecto y yo estaba en esa asamblea. Entonces se dijo tenemos que buscar un local
alterno, porque esto lo vamos a demoler y bajo esa premisa se aprobdé Centennial.
Entonces si es importante saber qué ha pasado con Diablo. Lo que me gustaria que
también nos presentaran, y no sé si es de aqui para alla Alexander, o de aca para alla
para podernos enfocar necesitamos saber cuales son las opciones. Podemos hacer un
nuevo proceso de licitacion, podemos seguir con el que tenemos, podemos vender,
alquilar? Cuadles son los pros y los cons de cada una de las alternativas, y va ligado
con si vamos a demoler o a remodelar Diablo. Entonces si nos presentasen
especificamente cuales son las alternativas con los pros y los cons nos serviria a
nosotros para tomar una decisién, Gracias.

Moderador: Micré6fono uno.

Marcos Mendizabal, 1788. Cada vez que yo veo que la cooperativa quiere crecer
siempre hay anclas que lo tiran para atras. Que ibamos a hacer Aguadulce, se echo
para atras. Por motivos de propios asociados, porque ese era un buen negocio. Miren
cuantos centros comerciales se estan abriendo para alla? A no que Aguadulce no va a
Servir, que no va a servir, y miren estan creciendo y han hecho otros proyectos en el
area de all3, eran tremendos proyectos. Vamos a olvidar Aguadulce. Centennial? Yo
vi a Mirian explicando ciertos puntos, que yo disque, pero por qué Mirian tiene que
dar tanto detalle. La junta directiva tiene hasta miedo porque aqui hay asociados que
siempre echan esto para atras. Entonces yo veo a Mirian dando detalles que eran
operativos. Centennial ya fue aprobado. Aqui no deberiamos estar discutiendo
muchas cosas. Por aqui habia un asociado y disculpa, que no que nosotros comemos
arroz con huevo, y que yo sepa aqui nadie come arroz con huevo. Nosotros somos
una cooperativa pujante. Tenemos mas de 100 millones de dolares. Tenemos que
echar adelante esto. Yo propuse en una ocasion hace muchos afios, y fue una idea de
un asociado de Coldn, que compraramos bienes, que hiciéramos negocios. Aqui en el
2009 se aprobd que cambiaramos de ahorro y préstamos, y que fuéramos una
cooperativa multiple, de hacer negocios. Aqui no se hace negocio porque cada vez
que la junta quiere proponer un negocio, alguien lo echa para atras, siempre se va a
echar para atras. Ustedes vayan a ver COPEDUC, tienen cinco plazas comerciales y ya
oi decir que van para una sexta. Esa gente no estan jugando. Esa gente estan volando.
Y nosotros? Ellos tiene cementerio propio, tienen de todo, tienen de todo, y nosotros
que alguien proponga un cementerio: Que no, que aqui nadie se va morir, aqui nadie
se muere. Muchas gracias.

Moderador: La palabra alajunta de vigilancia.
Vigilancia: Sefiores, enantes que se le pidid la intervencion al sefior Vargas, me

parece que el seior Vargas coment6 de todo lo que se habia hablado, pero en cambio
no se toco los puntos de que se le habia preguntado a la sefiora presidenta de la junta
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directiva. Yo tengo una interrogante, yo no soy abogada ni nada que se le parezca,
pero yo me pongo a leer el articulo 43, el punto nueve (9) que dice que es
competencia exclusiva de la asamblea aprobar la adquisicién, construccion y venta de
bienes raices, o el financiamiento por mas del 15%. Pero me parece a mi que hay un
vacio porque no se dice que pasa si es menos del 15% y en ese caso entra nuestro
reglamento interno, nuestro estatuto perddn, que en el articulo 42 habla que las
resoluciones de la asamblea por delegados se adoptaran por mayoria simple de votos
para entre otras cosas, en el punto H: aprobar la adquisicidn, construcciéon y venta de
bienes raices o el financiamiento de proyectos o contratos. Esto, quisiera que usted
me explicara si eso es asi o no, por qué me parece que enantes usted hablé de muchas
cosas pero no hablé de si esto es asi o no.

Moderador: Sefior Rangel.

Rangel Vargas: Estamos totalmente sintonizados con el tema. Yo creo que di luces
y la gente comprendi6 pero a solicitud de vigilancia y de la presidencia, procedemos
nuevamente a hacer un enfoque. No soy abogado, soy técnico, 20 afios en la materia.
Manejo los criterios porque me gusta siempre estar actualizado en lo que se da en la
norma. Hablamos de que hay un concepto genérico que regula el funcionamiento de
las cooperativas, la referencia articulo 43 de la norma. Bien, algunas cooperativas
hacen ajustes en sus estatutos, pero vuelvo y te digo aqui hay cooperativas en Panama
que establecen en sus estatutos...

Vigilancia: Sefior Vargas, disculpe lo que le preguntamos, disculpe no quisiera ser
grosera, no es lo que hacen otras cooperativas, es la interpretacién de la norma. Qué
es lo que se tiene que hacer, por favor?

Rangel Vargas: Bueno yo le explico, en un caso u otro, estamos en la asamblea y la
asamblea estd aprobando. Pero me preguntaron que si hay una disposicion, qué
establece? Si. Eso fue lo que me preguntaron enantes, si usted estuvo escuchando.
No quiero ser grosero tampoco. Entonces usted me esta haciendo otra pregunta. Le
estoy contestando también. En ese caso que ustedes tienen asi, estamos en la
asamblea y se tocd inclusive alla y la asamblea alla establecié un acuerdo. Estamos
aqui producto del acuerdo que establecié la asamblea: que esto seria un punto de
asamblea. Ellos le dieron ese derecho a la asamblea, bueno que sea la asamblea la que
decide. Por eso estamos aqui. Yo creo que respondi ya.

Vigilancia: Muchas gracias.

Moderador: Micré6fono nimero tres.

Marilyn Diéguez: Muy buenos dias, Marilyn Diéguez, asociada 4540. Yo tengo tres
puntos que quiero tocar. El primero de esos puntos es que no entiendo como debido
proceso, que nosotros estemos discutiendo sobre unos proponentes a quienes se

convocd para una licitacion, cuyos nombres son secretos. Por respeto a quién, o por
protegerlos de quién? No lo sé? Nosotros somos la magna asamblea de delegados
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reunidos en segunda sesiéon extraordinaria y nos merecemos por respeto hacia
nosotros saber, quiénes fueron los que participaron, a quiénes fueron los que se
llamaron, y quién es la compaifiia a la que se adjudic6. Lo que se practica en el resto
del pais a nivel de lo que es publico, o de lo que es el derecho publico, es que una vez
que se abren los sobres y que se sabe todo lo que tiene que ver con eso, ya se abrid.
Los proponentes son publicos. Los tienen que conocer y yo creo que es nuestro
derecho y lo solicité, lo pido, lo exijo, que se nos diga quiénes fueron las cuatro
compaifiias y a quién se le adjudicé. Primer punto. El segundo, tiene que ver con lo
que es la practica en la ley. Yo entiendo que efectivamente cuando la ley tiene vacios
lo que se practica se convierta en ley, pero cuando la ley es explicita y nos dice en la
ley 17, el 43 que cuando es mayor de 15%, la asamblea toma decisiones, no dice qué
pasa cuando es menos del 15%, pero nuestro estatuto, que es nuestra carta que rige lo
que nosotros hacemos, establece que es la magna asamblea la que también toma
decisiones respecto a inversiones menores del 15%. Eso se tiene que cumplir. Y aqui
se aplica el derecho publico. Aqui no se aplica el derecho privado, que da facultad a
que lo que no esta escrito se puede hacer. O sea nosotros tenemos que hacer todo lo
que la ley dice. No podemos hacer lo que la ley no dice. Y a falta de que lo diga la ley
17, lo dice nuestro estatuto, asi que en ambos casos, si es mayor del 15% del
patrimonio, la asamblea toma la decision. Y si es menor del 15% y es una inversion, la
asamblea toma la decision. Por lo tanto me parece que ha habido una extralimitacién
de funciones, y ante eso se responde en el derecho publico. Y el tercer punto y ya
muy cortito, que nos gustaria solicitarle a la junta directiva o a los érganos de
gobierno tener un catastro de asociados, no sélo por sitio de trabajo donde ellos se
encuentran, sino también por sitio de residencia. Asi vamos a tener una idea mas
exacta y asi podriamos tomar decisiones, no respecto a Centennial porque ya se
compro, sino respecto a lo que van a ser las sedes de la cooperativa, que me imagino
no se quedara reducida a Centennial, sino seguira en Diablo, o cerca de Diablo, o cerca
de nuestras areas de trabajo, pero también dentro de las areas donde nosotros
vivimos. Porque escucho: No. Se va a beneficiar mucha gente porque mucha gente
vive para alla, pero eso no es cierto. Un catastro de los asociados segun residencia,
gracias.

Moderador: Estimados asociados, yo creo que hay una confusion, miren. Aqui
estamos discutiendo si aprobamos o no la remodelacién de Centennial, el proyecto de
inversion. La asociada Daphny Chen mencion6 cuales son las alternativas que
podemos tener en este caso. O sea, se presento en la asamblea de delegados buscando
la aprobacién. Aqui no estamos en ninguna extralimitacion de funciones. Aquilo que
estamos haciendo es exactamente eso. Estamos buscando aprobacion de la asamblea
del proyecto de inversion. Ahora cuales son las alternativas como dice Daphny Chen?
Las alternativas son aprobamos el proyecto de inversién, y podemos, porque una cosa
es adjudicar y otra cosa es dar la orden de proceder. Eso es importante y fijense que
ustedes lo pueden ver en las noticias. Yo puedo adjudicar y yo puedo después decir,
tu sabes que? Dejamos eso alli y listo, no pas6é nada. O sea, si va a haber una
consecuencia, pero puede arrancar otro proceso me refiero. Ya? Esa es una
alternativa. Podemos tu sabes que, aprobar el proyecto de inversion y firmamos el
contrato con la compafiia, que eso no ha ocurrido todavia; o arrancamos con otro
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proceso que ya sabemos que por experiencia, es un proceso complicado que nos ha
tardado desde agosto de 2014, si no me falla la memoria, hasta enero del 2015. Asi
que basicamente eso gracias.

Secretaria: Para responder una pregunta que habian hecho sobre las fianzas, que
hizo el asociado 1782. Esta el asociado aqui dentro? Pedimos el 100% en las fianzas.

Vigilancia: Si buenos dias a todos los delegados. En la discusion de este tema creo
que hay unos puntos que estdn quedando como en el vacio y me gustaria traerlos a
colacion para que en sus participaciones podamos también tomar en cuenta esos
puntos. Si bien aqui nos han presentado este proyecto, este nuevo monto solicitado
como quinientos setenta mil ddlares ($570,000). Y la verdad que nosotros no
entendemos como si en el pliego de cargos se dice que no se pueden hacer
modificaciones a las propuestas presentadas, cbmo es que la empresa adjudicada
habia presentado oferta como seiscientos veinticinco mil délares ($625,000) y ahora
los tenemos como quinientos setenta mil délares ($570,000). Entonces si podemos
negociar hacia abajo para que esta empresa quede favorecida con un precio, un costo,
pero aquellos que supuestamente no habian puesto, quedaron descalificados. Digame
seflor Rodriguez?

Sr. Rodriguez: Usted esta participando como Junta de Vigilancia?
Vigilancia: Yo soy junta de Vigilancia, pedimos la palabra como junta de vigilancia.
Sr. Rodriguez: A, eso eslo que no escuché, que esta como junta de vigilancia.

Vigilancia: Y en parte es lo que a nosotros nos inquieta porque, si bien este tema lo
traemos desde las capitulares y de las asambleas por delegado, nosotros hemos tenido
como junta de vigilancia la oportunidad de revisar al detalle las propuestas, al detalle
las negociaciones, y no hemos visto en papel en realidad qué es lo que ha llevado a que
$625,000 ahora se conviertan en 570. Si decimos en el pliego, y no me lo sé de
memoria, me disculpan, pero si decimos que aquellos costos que no han sido incluidos
pues lo asumes. COmo es que después hacemos todo un desglose de los costos
indirectos, que entonces lo que hacen es aumentar a la empresa B, creo que es, que
queda entonces descalificada porque sumando todos los costos indirectos, resulta que
estaria muy por encima de lo que ofertd. Entonces de verdad, en temas de
contrataciones, si aqui hay alguien que sea mas experto, me gustaria poder tener
claro eso. Podemos negociar hacia abajo. No podemos aclarar hacia arriba entonces
encontramos un punto medio donde encontremos, quién es el que realmente cumple
porque si nosotros revisamos todo entonces seria como bien dijo la asociada
Camarena, ninguno cumplia. Entonces esas son las cosas que realmente tendriamos
nosotros que ver, que analizar. Revisar cada uno de los puntos, cada uno de los costos,
y de donde surge este cambio hacia abajo, para que esta empresa ahora diga que son
570 y una cifra que nosotros tenemos aca en una presentacion dice que son
quinientos cincuenta y cinco mil ($555,000). Entonces no estamos como muy claros
todavia, ni muy transparentes en el tema de que si se debia 0 no negocia, o si se debid
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simplemente declarar desierto. Ademdas también una preocupaciéon que tiene
Vigilancia es, alguien aqui lo menciond, de tantas empresas de construccién que hay,
por qué no publicamos por un monto asi en el periédico, un llamado OK. Pero qué es
lo que pas6? No teniamos un costo base. No teniamos idea de cuanto nos ibamos a
costar esta remodelacion. Entonces aqui estamos enfrascados en que sin tener un
costo base, sin saber qué es un buen precio, y que es razonable y que no es oneroso o
gravoso, es que entonces ahora estamos con una propuesta de 570 que estan
pidiéndonos que aprobemos. Eso era lo que les queria aclarar. Quizas en el
transcurso de la mafiana podremos aclarar otros puntos. Gracias.

Secretaria: Bien para aclarar la consulta que hace la junta de vigilancia. Si se
refieren al pliego, en la pagina 4 y la pagina 9 establece: la cooperativa se reserva el
derecho de negociar el precio o las condiciones del contrato a favor de la cooperativa
una vez haya sido adjudicada la licitacién con el proponente que resulte seleccionado.
En base a eso que establece el pliego, fue que ese negocio de 620 a 570. El pliego lo
permite.

Moderador: Micro6fono tres.

Luis Ho: Buen dia Luis Ho, asociado 4934. Quiero aterrizar y terminar mi primera
intervencion sefiora presidenta. Primero lo que quiero decir es pedir disculpas si
alguien se ha sentido agredido u ofendido, que dijeron que necesitaban respeto. Si yo
y irrespeté a alguien, mi disculpa formalmente ante esta asamblea y ante ustedes. Pero
cada vez que yo me paro frente a este micréfono sefiora presidenta, esté segura de
que yo vengo hablar, no a favor de la junta directiva, ni a favor de un clan, porque aqui
da la impresién de que hay un clancito, hay grupos, y eso tenemos que evitarlo.
Tenemos que terminar con eso. Cuando nosotros hacemos algo aqui en esta
cooperativa o decimos algo, tenemos que procurar que sea a favor del asociado sefiora
presidenta, que haya beneficio para el asociado. El sefior Mendizabal hablaba de que
él no entendia el ejemplo del que come pan con huevo, y era un ejemplo. El Maestro
hablé con ejemplos y no lo entendieron, y era el Maestro. Imaginese! Nosotros
sefiora presidenta, voy a compartirles algo, yo baje unas paginas del libro padre rico
padre pobre donde este sefior decia que, si yo compro un auto, un carro, y lo comienzo
a manejar todos los dias para el trabajo, voy y regreso, no hay inversiéon. Si yo le
pongo un cupo ahora de taxi y comienza a ganar dinero con ese carro, es un inversion.
Entonces hace un momento el compaifiero decia, o el compafiero Alexander creo que
se llama usted, dice que nosotros tenemos que aprobar nuestro costo de inversion,
cuando la verdad estos locales lo que van a generar es un gasto, porque es un servicio
que les voy a brindar al asociado, a un grupo de asociados que todavia no estoy claro
quiénes son los que van a ser beneficiados. Pero si yo quiero beneficiar al asociado
entonces, yo hago una sucursal en Centennial, hago una sucursal en el oeste, y pongo
sucursales por todas partes, para que estemos cdmodos. Pero aqui el compafiero hace
un momento dijo que el patrimonio tenemos que cuidarlo, y yo veo Diablo. Nada mas
quieren tumbar Diablo. Tenemos que cuidar el patrimonio sefiores. Entonces si
estos locales sefiora presidenta, nosotros actualmente tomamos estos locales y los
compramos en 4.5 no sé cuantos millones, y hoy se aparece un inversionista que dice
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te doy 10 millones, esa es una inversion donde ganamos dinero y que se considera
inversion. Si yo agarro esos locales y los alquilo y recupero esos 4 millones en dos
tres aflos, no se cuantos, es una inversion sefiora presidenta. Pero si yo agarro esos
locales y comienzo a dar servicios, entonces vamos a ver cuanto nos cuentan esos
locales, ademas de los cuatro millones que ya gastamos, sefiora presidenta. Entonces
tenemos que estar claros si es inversion o si es mas gasto lo que vamos a traer a la
cooperativa. Y sefiores asociados, el voto que ustedes vayan a dar hoy que sea en
beneficio de la cooperativa y de cada uno de los asociados que pertenece a esta
cooperativa seflor asociado. Que mafana no nos sefialen y nos culpen de que esto fue
una mala decisién, muchas gracias.

Vigilancia: Sefiora presidenta nosotros deberiamos aclarar un concepto que se dio
enantes referente al pliego de cargos de licitacion, y me parece que se quedd una
parte de lo que se ley6 por fuera. En el punto 6 dice: la cooperativa podra solicitar
aclaraciones luego de presentar la propuesta y ademads solicitar que se acompafie
documentacion de aclaratoria, siempre que no tenga por objeto distorsionar el precio
u objeto ofertado, ni tampoco modificar la propuesta original. Y ustedes lo que
hicieron fue modificar, y lo que se hizo fue modificar la oferta original, porque el
monto era seiscientos y pico mil y ahora va por quinientos y pico mil.

Secretaria. No. No. No. Estan confundiendo. Antes de negociar el precio se les
solicité a los dos que hicieran las aclaraciones. Una vez realizadas las aclaraciones,
entonces se adjudico, y se negocid, o sea, son conceptos totalmente diferentes, para
dejar claro eso. Hay una cuestion de orden.

Eric Rodriguez: Ya se me olvidd hasta el nimero de asociado. No se, ya se me olvidd
el nimero de tanto discutir. Yo solamente quisiera comprender y pedirle a la junta
de vigilancia, que se pueda dirigir hacia quién va a la pregunta, porque estan hablando
y yo no sé si es pregunta, respuesta. Adicional se han hecho cinco preguntas desde el
primer momento que la ingeniera Lavinia hizo, y todavia no he escuchado. No sé si
esto es una asamblea para sostener la junta de vigilancia, sostenernos si nos va el
proyecto o no. No entiendo porque estamos... dos minutos ... yo desde que entré
hasta el sol de hoy, no he escuchado si es la posicion de por qué debemos renovar, o la
posicion por qué no. O sea aclaremos si 0 no, para votar rapido porque yo estoy
perdiendo mi tiempo aqui.

Moderador: Micr6fono nimero dos.

Vigilancia: Para contestar al sefior Rodriguez. Sefior Rodriguez nosotros estamos
esperando que los asociados, nosotros si tenemos nuestros puntos y lo vamos a leer
pero estamos dando la oportunidad a los asociados que dieran los puntos de ellos. Y
en eso estamos, pero si hay un cuestionamiento nosotros intervenimos. Pero
nosotros si vamos a intervenir para dar nuestro punto de vista como junta de
vigilancia con respecto al proyecto. Gracias.

Moderador: Micréofono nimero dos.
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Lavinia Camarena, asociada 1143. Tengo un par de cositas. Primero para aclarar
de que independientemente de lo que podamos pensar, yo conozco a todas las
personas que estan sentadas de lado de alla y no soy enemiga de ninguna. Pero si
tenemos que estar claritos de que cuando nosotros estamos de lado de aca nosotros
estamos representando a asociados que por derecho no pueden estar aqui, y nosotros
Somos su VOz y su voto y en mi caso, yo me voy a asegurar de representarlos de la
mejor manera que yo lo puedo hacer. La primera pregunta que tengo es: Nosotros
llegamos a este momento por una solicitud que yo misma hice en la asamblea. Esa
solicitud tenia que ver con el hecho de que evaludramos cudl era la condicién de
Diablo a ver si eso merecia que nosotros invirtiésemos $600,000 del lado de ac3, si se
justificaba porque el edificio estaba, como se pintaba, tan deteriorado y tan dafiado
que habia que desecharlo. Se cred una comision en ese momento, no veo aqui a
ninguno de los ingenieros que estaban en ese momento el dia de la asamblea y que
dijeron que iban a participar en la comisién, y no sé si esa evaluacion se hizo, que por
alli debimos haber comenzado. Que si la evaluacion se hizo y el resultado es que el
edificio esta tan deteriorado que realmente no vale la pena meterle un real mas, y lo
que hay que hacer es demolerlo, invertir aca para ver qué es lo que hacemos después
alla, probablemente no estariamos en esta discusién en este momento. La otra
preguntita que tenia era con respecto a eso. Cuando yo hice la intervencién
originalmente, era con respecto a eso, cuando tu haces una adjudicacién y tu pides
aclaracion, tu aclaras puntos. Tu no negocias precio después, porque a mi me
interesaria, ahora si quiero saber quién es esa empresa, y qué fue lo que le hemos
negociado ahora, qué pudo hacer que ellos bajaran que: cincuenta, sesenta mil
délares. Desde que yo vi este pliego, este pliego para mi esta chabacano. Este pliego
no parte del hecho de qué tipo de materiales yo quiero, de nada. O sea al final yo no
sé ni siquiera como esta gente pudo haber licitado. Qué fue lo que esta gente licit6?
Licitaron peras con manzanas. COmo tu sabes que él licito bajo la misma premisa que
el otro licit6, si no hay una base real aqui, para saber qué era lo que estadbamos
pidiendo.

Tesorera. Para aclarar Lavinia. Creo que hay una pequefia confusiéon cuando
mencionas que el punto del proyecto de inversion de Centennial va muy ligado a lo
que ibamos a hacer en Diablo a nivel de la inversidn, creo que alli hay una pequena
confusién porque son dos cosas separadas. Para ese otro punto vamos a tener una
asamblea extraordinaria, también recuerden que ese estudio se dijo en la asamblea
que iba a tomar mucho mas tiempo. Cuando se aprobd comprar el local de Centennial
Center tenia propdsitos especificos, inclusive lo menciona precisamente la junta de
vigilancia en su nota JV-02 que dice: el compromiso mediante resolucién Niumero 2 de
la 102 asamblea extraordinaria del 17 de noviembre de 2012 fue, la adquisicién de un
local que reuniese las condiciones descritas en dicha resolucién para establecer el
centro de tarjetas de crédito y realizar el traslado temporal de las oficinas de la
cooperativa, durante la construccién de la torre corporativa. Bien esto de la torre
corporativa y demas, es también una decisiébn que en su momento en la proxima
asamblea se evaluara, asi que son dos cosas me parece que diferentes, gracias.
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Secretaria: Lavinia, solamente para aclarar, quién solicitdé que hiciéramos una
evaluacion exhaustiva del proceso que se habia dado. Esa propuesta fue presentada
por el sefior Javier Acosta durante la asamblea de delegados, porque habia
confusiones en lo que es la comisidn sobre el tema de hacer la evaluacion patolégica,
que como bien mencionas, hubo varios asociados que se ofrecieron. Algunos
asociados ya comenzaron a ver la instalacidn y estan en el trabajo de ese tema. Pero
sobre ese tema es el sefior Acosta, y estaba preguntando dénde estaba para que
pudiera aclarar el tema. Estuvo y se fue. Y lo otro es: yo respeto mucho la decision del
trabajo que hace cada uno y respeto lo que cada uno piense del pliego, pero el pliego
lo ayud6 a hacer un asociado que se encuentra en esta sala. Entonces la proxima vez,
no utilicemos la palabra chabacano, porque el asociado se encuentra aqui presente.
De manera que nosotros agradecemos el esfuerzo que el asociado hizo para
ayudarnos a revisar el pliego y sacarlo en su momento.

Moderador: Micréfono tres.

Ivette Bourette: Buenos dias. Ivette Bourette, asociada 585. Muchas de las cosas
que iba a mencionar han sido aclaradas mientras llegaba al micr6fono, sin embargo es
una lastima que no se hubiese tenido voluntarios para revisar toda esta informacion
que presento la junta de directores y poder verificar toda esta documentacion, previo
a que viniéramos que fuera mas facil aclarar para evitar este sentimiento de ocultismo
que existe entre algunos de los asociados aqui presentes. Una de las cosas que me
gustaria o me hubiera gustado, es saber si se hizo algin tipo de estudio de alquiler.
Cuanto nos costaria un local con nuestra necesidad, versus cuanto nos cuesta terminar
la inversion que es la remodelaciéon de Centennial. Porque ya es una propiedad
nuestra o sea realmente ya la inversion de la adquisicidon se hizo, lo que estamos
discutiendo ahora es la inversion sobre la remodelacién. Entonces cuanto nos cuesta a
nosotros alquilar un local con nuestras necesidades, con boveda y con todo lo demas.
Eso es la manera en como podemos evaluar si valia la pena o no valia la pena la
inversion, porque al final lo que invirtamos dentro de Centennial es nuestro, lo que
invirtamos en un alquiler de otro local jamas va a hacer nuestro. Entonces eso si es un
gasto, eso no es una inversion. Entonces los bienes y raices, como todos sabemos es
la mejor inversion que podemos hacer, y bien dijo Mendizabal, somos servicios
multiples y no lo estamos utilizando. Entonces eso es una buena inversion y siempre
los bienes y raices, porque cuando se comproé Diablo en su momento pues se penso y
se medito y se discutid, pero alli tenemos ahora el valor de nuestra compra y eso es lo
que tenemos que ir viendo. En cuanto a Centennial miren, muchos de los miembros
asociados de esta cooperativa o estamos jubilados, o estamos proximos a jubilarnos,
entonces pensar que solamente Diablo, desde mi punto de vista siempre va a ser, hay
que buscar otras alternativas. Yo no sé como son los demads, para mi me cuesta
muchisimo llegar a Diablo antes de las cinco de la tarde. Y yo estoy en La Boca,
porque para cuando yo llego estdn cerrados porque el trafico hacia Diablo es
horroroso, viniendo desde el area de aca. Entonces tenemos que ver si embargo
quizas, una de las consideraciones que quisiera que se tomaran en cuenta es un
cambio de horario si vamos al Centennial, porque Centennial si tiene mayor, es mas
abierto, hay mas personas alli. Diablo después de las seis de la tarde es sumamente
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solitario y lo sabemos aquellas que hemos estado trabajando alli hasta tarde. Hasta
que da un poquito de miedo salir de alli. Centennial se presta mas para eso, y eso si
nos ayudaria mucho con el asunto de los horarios y el trafico que ocurre. Gracias.

Moderador: Entre los puntos que mencionaste si estamos considerando el cambio de
horario en Centennial. Micréfono nimero dos. Micréfono nimero cuatro

Juan Faggette: Si, buenos dias compafieros mi nombre es Juan Faggette, asociado
numero 3070. Yo estoy aqui y estoy escuchando las cosas en todas las direcciones y
yo tengo algunas preguntas, porque quiero pensar que todo esto es una inversién. Y
si esto es una inversion, me estan presentando costos pero no me estan presentando
beneficios, y yo quisiera que la junta directiva hiciera una presentaciéon de costo
beneficio de este proyecto, porque lo que estamos viendo solamente quizas es una
parte, no? Los quinientos setenta mil ddlares ($570,000) para remodelar y todo ok.
No? Pero también hablan de que son tres locales y estamos remodelando uno, y
después vamos a poner los otros dos en alquiler. Me parece que una proyeccion de
ingresos, y por el alquiler de los otros dos o sea la inversion total, costo beneficio,
cuanto va a ganar la cooperativa en una proyeccion de tiempo de tres a cinco afos.
No? Cual es el rango de alquileres que hay en esa area también verdad? Y hablando
del edificio de Diablo, nosotros necesitamos ver, a mi me gustaria ver un plan
estratégico un plan maestro. No solamente aprobar o desaprobar los quinientos
setenta mil délares ($570,000) sino cudl es la pelicula completa de esta cooperativa,
de esta inversidn, y lo que estamos haciendo. Igualmente me gustaria saber quién es
el contratista D, Gracias.

Moderador: Para que nos dé una idea de la inversion y de las posibilidades que
tenemos en Centennial, el sefior Rudy Jemmott, por favor.

Martin Flores: Asociado 2145, Martin Flores. Una cuestion de orden sefiores. Aqui
vinimos a discutir un presupuesto de aprobaciéon o desaprobacion. No sé si es el
momento preciso de darnos un pantallazo de lo que vamos hacer all3, si realmente si
lo aprobamos o no lo aprobamos. Y eso que lo que es, la aprobacién o desaprobacion
del mencionado proyecto, del cual quiero referirme a una cosa si la junta directiva me
permite.

Moderador: Seior Martin creo que es valido que el asociado Jemmott nos conteste
alguna de las preguntas que hizo la asociada.

Martin Flores: Podria ser después de mi intervencién que tengo cinco minutos de
estar aqui, y también es valido que mi presencia como asociado realmente que soy, un
plenipotenciario de aquellas personas que yo represento y doy mi opinion, antes de
que se me vaya.

Moderador: Dale Martin.
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Martin Flores: Martin Flores, asociado 2145. Estoy anonadado. Totalmente
anonadado con el sentido de que en la dltima asamblea, la junta directiva mencion6
respeto, y yo con mucha humildad di mi respeto. Pero el respeto es mutuo, porque se
predica siempre con el ejemplo, eso es lo que tengo entendido yo, No? Hay muchas
cosas que son ciertas, que se han dicho aqui, y otras cosas que no son ciertas, porque
la compaiia D, supuestamente si es que fueron considerados, fue una compafiia por
los asociados, la cual nos plancharon, nos plancharon. Nos plancharon y yo tengo
respuesta acerca de eso. Y también tengo interés en demostrarles que los planos, no
solamente fue una chabacaneria la parte eléctrica, y las recomendaciones fueron
hechas por nosotros y después nos eliminaron. Pero eso no es el tema, el tema es el
siguiente: yo exijo respeto. Respeto porque respeto el derecho a la paz. La sefiora
Presidenta en funcidn, con excepcion de la sefiora Gladys Saarinen, y creo que no sé si
estuvo la presidenta en funciéon en ese momento, la presidenta encargada Norma
Pérez, textualmente me dijo a mi que no habia una adjudicacién y que eso no era
cierto. Cémo se llama eso venir hoy a decirme que si hay una adjudicacién, donde ella
me sostuvo que no habia una adjudicacion. Como se llama eso? Es respeto o es
irrespeto? Permitame. Permitame. Solamente para que el respeto sea mutuo,
verdad? Yo, mas bien pienso realmente de que, lo que vamos aqui es la remodelacion
de Centennial, la cual ya habia una adjudicaciéon. Y quiero que la asamblea sepa que
no es cierto todo lo que dice aqui, porque nosotros, el arquitecto Osvaldo Ospino
quisimos participar de la operacion, que no nos llamaron por supuesto, llaman a las
paginas amarillas pero ellos irrespetando los estatutos el cual dice que los asociados
podemos formar parte de cualquier proceso de licitaciéon, no nos invitaron. Sin
embargo, llamaron a cuatro compainias de afuera, sabiendo que aqui habemos
profesionales que podemos hacer el trabajo. Pero ese no es el tema. El tema es que la
modificacion del plano eléctrico se hizo porque mi persona recomendd se modificara
porque la parte eléctrica de ese plano totalmente no sirve. Y lo digo con mucha razoén.
Si quiere una explicacion se la doy brevemente.

Moderador: Se le acabo el tiempo mire.

Martin Flores: Oigame. Y la sala no va a quedar ilustrada? Si ni siquiera hubo un
previo.

Secretaria: No. Usted puede hacer una segunda intervencion.

Martin Flores: La segunda intervencion. Pero yo quiero que el respeto sea mutuo.
Yo exijo respeto mutuo porque el respeto se gana. El respeto se gana sefiores y
pensemos bien lo que vamos a hacer hoy. Hoy nosotros decidimos para el futuro.

Secretaria. Sefior Martin solamente para hacer una aclaracién, porque no es bueno
que quede en el ambiente que estamos seleccionando compafiias que no incluyen de
los asociados. Cuando se mandaron las cuatro invitaciones, para ese momento, ya la
compaiiia del sefior Ospino habia presentado. Entonces eso es algo que tiene que
quedar bien claro porque hay malas interpretaciones y hay malos entendidos. Y
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luego cuando se ofreci6 a cuatro compaiiias mas, ya el sefior Ospino estaba dentro de
los proponentes. El pertenecia a los proponentes Ay B.

Martin Flores: Pero me permiten. Me permite solamente cuestion de orden. Esta
bueno esto? Que bueno.

Maria Eugenia Pinzon: Si buenos dias todavia. Asociada 4523 Maria Eugenia
Pinzén. Yo queria nada mas aclarar porque me parece que quedd en el ambiente que
la adjudicacién a la compaiifa era irregular en términos de que se habia negociado
posteriormente un precio. Yo he manejado varios contratos y normalmente se evalua
se hace una evaluacién técnica, no sube el precio y se recomienda aquella compafiia
que tiene la mas alta calificacion técnica. Una vez se selecciona esa como la mejor
evaluacion técnica se puede negociar el precio, porque lo que se esta buscando en
realidad es el beneficio de la organizacidn, asi que me gustaria que eso lo confirmaran
que es asi.

Moderador: Confirmado que fue asi.
Maria Eugenia Pinzon: Gracias.
Moderador: Sefior Jemmott.

Rony Mariscal: Quisiéramos hacer una aclaracién y comentario al respecto de esto
ultimo y otros puntos que se han estado mencionando.

Moderador: Sefior Mariscal, el sefior Jemmott tiene la palabra.

Rony Mariscal: Si pero nosotros hemos estado pidiendo en la palabra desde mucho
antes, y en este momento se acaba decir algo.

Moderador: Sefior Mariscal, el sefior Jemmott tiene la palabra, por favor, después

del sefior Jemmott.

Rony Mariscal: Eso me lo dijo hace unos minutos atras, y yo he esperado
pacientemente asi que voy a hacer la aclaracion si me permite la sala.

Moderador: Sefior Mariscal, me hace el favor y espera su turno.

Rony Mariscal: Mire hemos sido flexibles y queremos hacer el comentario. La idea
de la junta de vigilancia no es entorpecer. Queremos realmente que esto fluya y
lleguemos a un feliz término. Asi que vamos a cederle la palabra sefiora presidenta,

pero por favor me reservas la siguiente.

Moderador: Muchas gracias sefior Mariscal. Sefior Jemmott.
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Rodolfo Jemmott: Buenos dias sefiores compaiieros asociado 218, apoyando a los
entes de gobierno como presidente del comité de finanzas. Voy a hacer unos
comentarios y voy a tratar de ser breve, pero voy a empezar con lo siguiente, y es en
base a preguntas que yo he hecho desde que empecé a presidir el comité de finanzas.
Y los asociados segun apunté aqui de las discuciones, el asociado Mendizabal, el
asociado Faggette, creo yo, dieron la clave. Este proyecto de Mendizabal, hasta donde
yo he podido avanzar o averiguar, fue aprobado por asamblea sin un proyecto de
inversion, evaluado o analizado costo-beneficio. Lo digo porque lo he pedido y no lo
he encontrado.  Si antes de aprobar este proyecto de inversiéon en la compra de
Centennial, se hubiera hecho un andlisis de costo beneficio, todos los costos en que se
estan incurriendo se hubieran tenido que analizar antes de aprobarlo. Y eso no se
hizo. Y no solamente no se hizo sino que, primero compraron dos locales sin el
analisis de costo-beneficio, luego compraron un tercer local, sin el analisis de costo
beneficio. Compraron los locales con base en un proyecto principal u original, que es
al que se referia la asociada Chen, y ese proyecto original no se sabe en qué
condiciones estd porque no hay un cronograma de cémo llegar a ese propdsito.
Entonces lo que estamos viviendo es casualmente el resultado de haber aprobado un
proyecto, una inversion que a la fecha segtin los nimeros que vimos, esta en los 6.2
millones de doélares, tomando en cuenta lo gastado y lo hipotecado, o sea la hipoteca
que tenemos, los dos préstamos, y es un activo que ahora mismo esta improductivo.
Entonces lo que hay que analizar aqui es qué se debe hacer con ese activo. La pregunta
que hicieron fue qué tanto podriamos ganar ahora mismo en alquiler, tomando en
cuenta que existe la posibilidad de alquilar cuatro locales asumiendo que, o sea, que
hay tres locales pero cada uno tiene una mezanine, por lo cual se podrian alquilar
arriba y abajo, son cuatro locales. Sin embargo cuando hicieron el avalio, las
compaifiias avaluadoras dieron un precio estimado de alquiler. Con base en ese precio
estimado y con base en lo que ustedes aprobaron en presupuestos del 14 y el 15, se
deberia poder estar recibiendo, entre veintisiete mil ($27,000) mensuales segin
presupuesto, y cuarente mil ddlares ($40,000) mensuales segin el avalio de los
avaluadores, y quizas un poquito mas de acuerdo al valor del area hoy dia, por cada
408 m?, o sea cada local.

Moderador: Por favor Rudy continua.

Rodolfo Jemmott: Dependiendo de la tasa que se aplique, o el canon de alquiler que
se aplique, estarfamos hablando entre 360 o quinientos mil ddélares ($500,000)
anuales de alquiler. Pero nuevamente disculpen nuevamente, lo que hay que aclarar
o decir, es qué van a hacer con el activo que ya adquirieron. En ese punto la asociada
Chen pregunto alternativas. La alternativa uno, es si el proyecto original sigue en pie.
Y si el proyecto original sigue en pie, qué fase para llegar a esa conclusién del proyecto
original, debe ser considerado Centennial una fase intermedia o una fase final. La otra
alternativa, si es una fase intermedia, es decir, lo usan como lugar temporal para
colocar las oficinas actuales mientras construyen o remodelan el 5051, o una tercera,
cancelar el proyecto o vender el proyecto, o sea, y volver a vender, poner en venta lo
que es Centennial. Tienen que evaluarlo nuevamente el punto de vista del costo-
beneficio. Adquirieron este local entre el 13 y el 14, obviamente hoy el valor es mas

28



alto. Venderlo como creo que dijo el asociado Ho, es una manera de recobrar la
inversion. El asunto es si venderlo hoy nos lleva al proyecto original, el cual fue
presentado en la asamblea con la cual se aprobé Centennial. Y si ese proyecto todavia
sigue en pie, si venderlo es cumplir con ese proyecto de la asamblea. Y no es cuestiéon
de decidirlo hoy. Hoy es cuestion de decidir, procedemos con una fase del proyecto
original o no? Y creo que es lo que estan planteado. No sé si eso contesta las
preguntas que hicieron.

Moderador: Muchas gracias sefior Jemmott. Sefior Mariscal.

Rony Mariscal, Vigilancia: Muchas gracias sefior Jemmott. Al final no escuché la
recomendacion que después de ese andlisis que nos present6? Que seria lo mejor
pero queda la sala ilustrada y quisiéramos hacer comentarios, de la participacion de la
junta de vigilancia en este tema. Sabran, que como miembro de la junta de vigilancia
soy nuevo y cuando ingresé a esta junta lo hice con el deseo de objetivamente evaluar
los negocios de la empresa y poder cumplir con ese mandato que esta en el estatuto de
velar porque estos negocios se realicen de la forma mas transparente, y en beneficio
de la empresa. Entonces hice mi reflexion y trate de ubicarme en la posicion de no
entorpecer en ningun sentido el trabajo que JD ha realizado y lo compari asi con los
miembros que me acompafian aqui. En ese mismo sentido, nosotros y le expliqué a la
junta de vigilancia, reconocemos que en la asamblea extraordinaria se le otorgé a la
junta directiva hacer la evaluacién y la compra del bien que hoy estamos nosotros
evaluando para invertir, y no nos opusimos. Efectivamente como lo mencioné Norma,
pero en el ejercicio de lograr esa inversion que se ha realizado un proceso de seleccion
de contratista, no fue sino justo hasta hace dos semanas que tuvimos acceso a
informacién. Mi pregunta al comité de vigilancia que tiene tiempo ya que participar
aqui fue: si ellos tuvieron la oportunidad de estar presente en algiin momento del
desarrollo de este proceso de seleccion del contratista, o siquiera en el desarrollo del
pliego, si examinamos algo de la informacién. Porque pienso que frente a ustedes es
nuestra responsabilidad poder tener una postura y poder certificar que efectivamente
todo el proceso se esta llevando con transparencia, y se esta velando por los mejores
intereses de esta cooperativa. La respuesta de los miembros que aqui me acompafian
un fue negativa a exepcidon de la participacion que tuvo uno los suplentes en la
apertura de los pliegos de cargo. Nosotros tendriamos hoy una lista limitada, por no
decirles extensa de observaciones que hacerle a ese proceso de selecciéon de
contratista, pienso que el objetivo de esta reunion no lo queremos perder, y por eso
nosotros hemos permitido que sean wustedes los que hagan el corte de
cuestionamiento, algunas preguntas van a quedar bastante claras. Pienso, porque el
sefior ya acaba de explicar alguno de esos detalles con este asunto de costo -
beneficio, sin embargo si queremos plasmar que en la resoluciéon niimero dos si se
tiene ligado, si esta amarrado un hecho con el otro. Cuando se autorizd la compra del
local se establecieron los objetivos por los cuales se realizaba. Creo que es oportuno
que se cuestione el plan de inversion. He reflexionado y recuerdo que en la asamblea
por delegados, este tema se debatid porque se estuvo evaluando el presupuesto de
inversion y le recordé a la junta directiva en la reuniéon ampliada que tuvimos hace
poco, que efectivamente se trataba de dos renglones de ese presupuesto los que
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quedaron pendientes de aprobacion. De tal forma que cualquiera que sea el analisis
que hagamos hoy en dia, nosotros necesitamos tener aprobado un presupuesto de
inversion para lograr hacer esa inversion. Son paso a paso. Hemos examinado que el
proceso de seleccion de contratista, por ejemplo no hemos tenido acceso a ver cudles
son los requerimientos, como estan cuestionando alguno de los asociados sobre el
material. Lo dijo en la asociada Camarena y el sefior Flores también. Queremos que
ustedes sepan, que muchas de las observaciones que estan haciendo las tenemos aqui
plasmadas, pero no hemos tenido la oportunidad de presentarsela a la junta directiva,
pero si consideramos que ustedes tienen hoy la potestad de decidir si efectivamente
nos arrojamos a probar este proyecto de inversion, al costo que se ha presentado
versus el costo de mantenimiento de oficinas, sin un plan de inversién por decirlo por
ejemplo, ya definido lo que se va a hacer con los otros dos locales. Nosotros también
quisiéramos que se explique por ejemplo, si la necesidad de la fibra 6ptica por lo cual
se vio la necesidad de abrir o se abre la necesidad de abrir esta sucursal en Centennial,
si todavia estd vigente esa necesidad, porque hoy en dia tenemos un centro de tarjetas
que esta operando. No sabemos si trasladar ese centro de tarjetas nos va a
representar realmente mas beneficios. Si es asi, tendriamos que observar cémo lo
sustenta JD, para que nosotros también tengamos ese elemento porque eso fue una
inversiéon que ya se hizo. Ya tenemos tarjeta de crédito y asociados que la estan
utilizando. Pero si el traslado de ese centro de tarjetas hacia Centennial no representa
realmente un beneficio sustancial versus, el mantenimiento de todos los canones que
no van a estar alquilados, versus la inversién de esos $500,000 o $600,000 que se
vayan a hacer. Esos son temas que nosotros debemos tomar en cuenta al momento de
decidir si procedemos a aprobar esto o no. De esa manera nosotros si queremos
plasmar que tenemos nuestras observaciones en cuanto a la publicaciéon de la
invitacion que se le hace a los contratistas, efectivamente. En cuanto a lo que
menciono la asociada Maria Eugenia, de si se trata de un proceso de adjudicacién por
razones técnicas, también hicimos nuestra consulta a especialistas en materia de
contratos, y esto es un tema que a mi me gusta porque fue tema de estudio hace 15
afios en mi carrera y yo si puedo decirles que en cuanto a este derecho de negociar,
después de una adjudicacién de que hace mencion |D, realmente no se debe dar.
Cualquier modificaciéon que se hace a un precio después de una adjudicacién, o
cualquier modificacion que se establece después de abiertas las propuestas, requiere
iniciar un proceso de licitacion nuevamente. Nosotros tenemos varias observaciones
en cuanto a ese proceso de seleccion, y nuestra recomendacidon seria, no que se
abandone el plan de invertir, porque tenemos que definir qué hacer con Centennial.
Pero si tenemos nuestras dudas. No vemos un proceso transparente en cuanto a la
seleccidon del contratista, y si quisieran los detalles, lo podriamos mencionar mas
adelante.

Moderador: Para una explicacion sobre la adjudicacion del proyecto, la sefiora Sirey
Sanchez.

Sirey Sanchez: Buenos dias a todos, Gerente de Operaciones, mi nombre es Sirey

Sanchez. Yo quisiera nada mas hacerles una aclaraciéon. Porque en medio del proceso
yo no tengo que ver con lo que ustedes aprobaron en inversion ni nada de eso, pero si
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tengo que ver con el proceso de compras que estaba bajo mi cargo, y quiero aclarar
que el proceso de compra se hizo de manera transparente. Si ustedes ven La
presentacion que se hizo de junta, el dia 29 de agosto fue que se hizo la publicacion del
pliego. El dia 26 de septiembre un mes después, es que el departamento de compras
decide enviar, agarrar del directorio y enviar el pliego, porque habia pasado un mes y
nadie se habia presentado a ninguna propuesta, a ninguna consulta. Por eso tomamos
la iniciativa de enviar a estas empresas, que inclusive se les mencion6é que las
empresas a las cuales se enviaron, ninguna de ellas fueron las que realmente al final
presentaron propuestas, para dar esa aclaraciéon. Y en este 26 de septiembre la
empresa que mencionan aqui, ingresa o se incorpora mediante el pliego, que es la
constructora A, la cual se mencioné aqui. No es que no se le dio la oportunidad,
ingreso, inclusive a la que se le adjudic6, en este momento no estaba. Otro de los
puntos es que el departamento de compras, como tal no mantiene un listado de todas
las empresas de los asociados, ni nunca lo ha tenido por lo tanto ustedes nunca veran
a la oficial de compras, ni a mi persona enviando pliegos directos porque nosotros no
tenemos un listado de las empresas de cada uno de los asociados, por lo tanto, existe
una pagina web donde se publica todos los dias los pliegos que nosotros hacemos.
Todo es mediante esa pagina web a la cual cada asociado tiene acceso y si tiene una
empresa que esta relacionada con lo que se esta publicando, tiene todo el derecho de
participar, inclusive nosotros recibimos si participa mediante el pliego, nosotros
recibimos la documentaciéon. Nosotros y se los digo aqui claramente nunca me veran
a mi Sirey Sanchez, gerente de operaciones enviando un pliego directo a nadie porque
no es el proceso correcto, o por lo menos no es el proceso que me dieron a mi cuando
entré en la gerencia de operaciones. Cabe mencionar que la empresa a la que se
adjudicé no esta dentro del listado de las cuatro empresas a que nosotros en su
momento enviamos. Por si hay alguna duda con respecto a eso, no esta dentro de ese
listado. Esa empresa entr6 con la publicacion del pliego en la pagina web, y
simplemente aplic6 como cualquier otra empresa. Con respecto al tema, y quiero
contestarle a vigilancia, el tema de la adjudicacién que se realizd. Nosotros tenemos
contratados un inspector de obras. Y esa es la persona que es la persona técnica para
ayudar a la gerencia de operaciones, a la oficial de compras, y a la administradora de
proyectos, para ver aquellas cosas que nosotros por ser administrativos, no podemos
ver, porque es un proyecto realmente de remodelacion, que hay que ver diferentes
detalles. Se menciond que no hubieron detalles de precios o desglose de descripcion
de pisos, azulejos, y todo lo demas. A raiz de que en el pliego no estaba tan
especificado, por eso se hicieron las diferentes reuniones de homologacion con todos
los participantes, y alli se les aclaro a cada uno lo que se queria. Inclusive hay
minutas firmadas por ellos, hay listas de asistencia, e inclusive cada una de las
empresas que fueron las que entregaron propuesta al final, participaron en esas
reuniones de homologacion. Eso es todo gracias.

Moderador: Antes de pasarle la palabra a las otras dos personas que estan en los
micréfonos, quiero decirles que yo acabo de entrar a la junta directiva y soy la
presidenta de la misma. Durante los dos ultimos meses que yo entré a la junta
directiva tenifamos como tarea principal ver las preguntas que nos hicieron en la
asamblea sobre invertir o no en el Centennial. Hemos invertido muchas horas
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revisando, mirando, escudrifiando, preguntando y hemos salido con la recomendacién
que estamos haciendo de seguir adelante con el Centennial. No ha habido nada
escondido, nada mal hecho. Lo Unico es que si se hizo la adjudicacién, como sigue en
el proceso de compras, pero el contrato de la misma no se ha firmado. Micréfono
numero cuatro.

Juan Faggette: Si buenas tardes, 3070. Con el mejor animo y la mejor salud yo
también soy nuevo en esto. Yo quisiera proponer en mi participacion que la junta
directiva o que nosotros aplacemos esta decisién por lo menos 6 meses. Para qué?
Para realizar un andlisis de costo beneficio, un estudio por escrito para la salud de
todos los miembros, también elaborando un plan maestro de cinco afios que incluya
qué futuro podamos darle a Diablo. Yo pienso que no hay apresuramiento. Puedo
estar equivocado. Ya nosotros invertimos o gastamos 1.67 millones. Ya compramos
el local segun entiendo verdad. Estamos pagando la hipoteca correcto, pero no
sabemos qué uso o que beneficio nos va a dar. En ese sector de Centennial hay mucha
oferta. Hay mas locales comerciales que se estan construyendo al otro lado de la calle.
Es un lugar que tiene un tremendo potencial pero en qué plazo y por ende debemos
hacer un estudio para proteger el patrimonio de la cooperativa y para la salud de los
asociados porque no podemos andar con suspicacias al venir a las reuniones, tener a
la junta directiva a la defensiva, nosotros a la ofensiva, eso definitivamente no esta
bien. Muchas gracias.

Moderador: Micréfono nimero dos, sefior Martin.

Martin: Sefiora presidenta hay una propuesta en la sala. El sefor Juan propone
aplazarlo por seis meses. Quiere repetir por favor sefior Juan.

Moderador: Esono aplica. Estamos tratando todavia el tema.

Juan Faggette: Yo estoy proponiendo que se aplace la decision. Ustedes nos invitaron
aqui a votar por quinientos setenta mil délares ($570,000). Yo no puedo votar si yo
no tengo suficientes elementos de juicio, y no los tengo. Y yo soy responsable con la
gente que represento. Asi que por favor.

José Calvo: Sefior Rangel, se hizo o no se hizo una propuesta.

Moderador: Sefior Rangel?

Rangel Vargas, IPACOOP: Porque este sefior siempre que hace un comentario y
negativo. Ya esta bueno de eso. Los comentarios son los que te dafian. Sefores hay
una propuesta, pedimos que sea debidamente secundada, debatida y votada, pero ojo
con lo que estan haciendo sefores delegados de la asamblea. Yo he participado casi
en todos los eventos de asambleas, un estudio mas inversion, si se puede llamar, o

mas costo, otra asamblea, mas costo.

Vigilancia: Alli es donde esta fuera de orden sefior Rangel.
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Rangel Vargas, IPACOOP: Hay una propuesta, tiene que estar debidamente
secundada.

Vigilancia: Hay una propuesta? No hay que hacer la advertencia a la sala sefior
Rangel. La propuesta existe? Eslo que queremos saber, si se secunday si se procede
con votacion. Los comentarios de lo que se hace en otras cooperativas estan de mas.
Eso es lo que no necesitamos aqui, confusiones. Gracias.

Moderador: sefor Calvo.

José Calvo: José Calvo, asociado 1346. Secundo la propuesta del compafiero
delegado.

Moderador: Entramos en debate de la propuesta. Cuestion de orden.

Alexander Alvarado: Yo voy a hacer una cuestién de orden. Esta es una asamblea
de un solo punto que tiene que ver con la aprobaciéon o no de un proyecto de
inversion, de una partida de inversidon. Entonces, segin lo que es mi interpretacion
de una asamblea extraordinaria, nosotros tenemos dos opciones aprobar o
desaprobar pero si nosotros nos vamos por ejemplo, si fuera asi el caso, como
menciona el delegado, entonces yo podria decir aqui mismo en esta asamblea
extraordinaria vamos a ver si vamos a dejar el proyecto, sin orden, vamos a vender el
Centennial, vamos a hacer. Eso no aplica en esta asamblea extraordinaria, esto nos
toca a nosotros debatir un solo punto. Aprobamos o desaprobamos el proyecto de
inversion. Eso es mi cuestion de orden.

Moderador: Sefior Alvarado, se hizo la consulta. Asi como en muchas otras ocasiones
usted ha hecho la consulta al representante de IPACOOP, ahorita mismo se hizo la
consulta y él dijo que si. Asi que hay que proceder.

José Calvo: Estamos fuera de orden seiores miembros de la mesa directiva.
Moderador: Estamos en el debate de la propuesta. Micréfono ndmero uno.

Reynaldo Duncan: Asociado 41790, Reinaldo Duncan. Sefiora presidenta con todo
el respeto, creo que al inicio de esta asamblea usted mencioné que teniamos el local
aqui hasta el mediodia. Son practicamente las 12 del mediodia y no he entendido
nada hasta ahora. @ Aqui hemos venido para aprobar algo, la sala debe estar
ampliamente ilustrada. Yo escuché al sefior Calvo una intervencion, ex - miembro de
la junta de vigilancia, y no le he escuchado terminar. Aqui esto tiene un gasto estar
aqui. Esto es un gasto sefiores y si nosotros en este momento, se estan hablando tantas
cosas que no se han ilustrado, yo pensaba que ustedes traian el paquete completo,
sefior Alexander. Que nos iban a informar de todo. Pero no ha sido asi. Hay muchas
preguntas que se estan haciendo. Las que seleccionan las contestan y las otras no.
Aqui se dijo que se querian saber los nombres, como expuso la asociada que es publico
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cuando se licita se deben saber los nombres de las empresas, y no la han contestado.
No sé que se estd ocultando, por qué esa es la percepcidén que se tiene. Asi que
seflores por favor antes de tomar una decisidn, hay que estar la sala completamente
ilustrada. Muchas gracias, y quisiera escucharlo concluir lo que usted empezo.

Tesorera: Disculpen se habian secundado una propuesta y estamos en debate. La
propuesta era que se extendiera el plazo seis meses y que se presentara nuevamente
un analisis costo-beneficio de lo que conlleva el proyecto. Solicité la palabra a la
presidenta porque miren, quiero mencionarles que a nivel de presupuesto de
ingresos este afio se proyect6 un ingreso solamente en lo que era el Centennial es de
ciento setenta y ocho mil délares ($178,000) y pudiera ser un poco mas, de acuerdo al
ultimo analisis realizado por el sefior Jemmott. Y eso se presupuest6 proyectandolo si
se iniciaba el proceso de remodelacién inmediatamente en abril y ya para julio,
estabamos con las oficinas listas. Qué significa esto de postergar esta decision de si o
no? Definitivamente que de salida vamos a estar dejando de percibir quizas hasta
doscientos mil délares ($200,000) de ingresos mas todos los costos en que vamos a
incurrir como seguridad, lo del PH y todo lo demds. De verdad que les solicito a esta
magna asamblea, que lo evaluemos y aprobemos lo que es el proyecto de inversion.
Esto es solamente una fase miren, la resolucion original hablaba de mudarnos para
alla y mudar el centro de tarjetas, inclusive asociados en esa asamblea dijeron que se
podian poner cajas, que habian muchos asociados que vivian en ese lado, y para no
venir los sdbados y una serie de cosas. Asi que por favor le solicito a esta magna
asamblea que por favor, analicemos el hecho de si nos vamos a extender o no, porque
ya de salida vamos a perder. Muchas gracias.

Moderador: Micr6fono namero tres.

Daphny Chen. Buenos dias asociada Daphny Chen, 41588. En el periodo de
sustentacion de la propuesta yo casualmente iba a decir que me siento incomoda,
cuando se presenta en una forma verbal las alternativas, y no tenemos un cuadro
completo de cada una de las alternativas con su consecuencia, y la parte numérica. O
sea, estamos hablando de que se podia alquilar. El afio pasado también tenian en el
presupuesto que se iba alquilar. No se ha alquilado, porque los que estan interesados
en alquilar, una cosa es lo que te diga un estudio de mercado, pero la realidad es que
las personas que han ido a alquilar lo quieren con opcién de compra. No ha habido
interesadas en alquilar al precio que estamos proponiendo, entonces, si yo no tengo la
informacién de cada una de las alternativas con su costos, si rescindo el contrato o la
adjudicacion, cuanto me cuesta eso. Cuales son los costos asociados a cada una de las
propuestas. No he visto las alternativas en firme. Entonces aprobar algo o no
aprobarlo, sin tener toda la informacién a mano para mi, es muy incbmodo. Muy
incomodo y yo no me siento comoda casualmente como dice el compafiero, aprobando
algo porque se puso en un punto que el dia de hoy, es para aprobar una propuesta: si
0 no de un proyecto, cuando yo no tengo la informacién para aprobar un proyecto
gracias.

Moderador: seiior Calvo. Micréfono nimero tres.
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José Calvo: Si, José Calvo, asociado 1346. Precisamente pensando en funcion de la
responsabilidad que tenemos aqui como delegados, yo secundé la propuesta del
asociado, porque la otra opcidn es no, y era la inclinacién que yo tenia hasta que él lo
plantio y era por tres razones basicas. La primera es que aqui, y hablando del respeto
que hablaba el compafiero Martin Flores, yo siento que se nos irrespeta cuando aqui
se nos trae algo adjudicado, sin que se haya aprobado el presupuesto de inversién. El
presupuesto de inversidon no se aprobd, sin emargo se hizo todo un proceso y se
adjudicé. Entonces desde esa perspectiva de si esa es la manera en que se debe hacer,
y lo dice el estatuto y la ley, mi respuesta es no porque se hizo a la inversa. Primero
usted pide la plata y después usted implementa todo lo que quiera implementar. La
segunda opcioén que yo veia para tomar mi decision era si se advirti6? Si. Vigilancia lo
advirtio el 12 de enero pero se adjudicé el 27 de enero. Y la tercera es mi duda de si
el contratista es el mejor contratista del mundo, no tengo elementos aqui pero yo
hasta marzo era miembro de la junta de vigilancia. Hasta marzo yo estaba sentado
alla, y yo si tuve acceso, y yo quiero que al final vigilancia responsablemente nos diga,
qué piensan del contratista al que se adjudica, la experiencia de ese contratista. Yo me
imagino que ha remodelado por lo minimo 100 bancos, o 50 cooperativas, o cinco
cooperativas pues. O una, que al final nos digan, porque no sé si estamos discutiendo
idealmente sobre un contratista que se adjudica porque es el precio que pensamos,
que es bueno pero no sé si los elementos de ese contratista cumplen con la
experiencia que nosotros queremos porque le podemos pedir una tasa, y al final no
nos va a gustar la tasa. Entonces yo quiero que vigilancia también, si tiene una
percepcion, porque yo vi el portafolio de la propuesta y yo tengo una percepcion, y a
lo mejor mi percepcién por la cual yo voy a votar es equivocada. Que les diga a la sala
si ese contratista tiene dentro de sus background la suficiente experiencia para
cumplir plenamente con el contrato, Gracias.

Vigilancia: Sefiora presidenta pido la palabra. Sélo para aclarar. Cuando se hablé
de las cotizaciones del pliego, aqui uno de los asociados dijo que aqui se hizo peras con
manzanas, y yo pienso que si. Por qué lo digo? Si a mi me mandan, y lo digo porque
tengo, después de tanto solicitarlo, logramos que nos dieran las cotizaciones, las
propuestas, y hay propuestas donde dice detalladamente lo que van a hacer:
demolicién tanto, suministro tanto, renglén por renglén. Otras propuestas dicen, el
costo, acabado del revestimiento, un cielo raso de gypsum, tanto, en cambio hay otras
que dicen nada mas remodelacidon de tal cosa. Entonces para aclarar el por qué, y
sustentando lo que dijo el asociado enantes. Nosotros no podemos decir de que la
propuesta A,B, o C, es la mejor, sino se basé en lo mismo.

Moderador: Para una cuestion de orden, el micr6fono dos.

Javier Acosta: Javier Acosta, 381. Sefioras presidentas con su respeto, estamos en
discusion de una propuesta que alguien hizo un llamado con respecto al tiempo,
algunos tenemos las agendas un poco ... entonces me parece que la observaciéon del
sefior Calvo tiene toda la validez, y su comentario también, pero hagamos las cosas,
terminemos con la propuesta del sefior, votemos. Hagamos algo porque nos vamos
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extendiendo un tema. La propuesta del sefior es concreta. Aprobemos o
desaprobemos la propuesta del sefior.

Vigilancia: Solamente para aclarar, en la discusiéon de la propuesta del sefior, que
fue también ya secundada, se esta pidiendo aclaracién. El sefior Calvo en su
intervencion pregunta si la compafiia, si hemos podido desde Vigilancia revisar las
propuestas y si la compafiia consideramos que tiene la experiencia o no.

Rony Mariscal, Vigilancia: Sefior Acosta la relacion es la siguiente. La sala debe
estar sumamente ilustrada porque no se trata de votar para salir de aqui. El sefior
hizo la propuesta para aplazar la inversion, sin embargo pudiéramos por asamblea
decidir que no se aplace, pero para poder decidir que no se aplace por lo menos el
sefior Calvo esta pidiendo que se diga si los proponentes estan calificados por su
experiencia. Entonces si hay una relacién. Y si nosotros quisiéramos resumirles,
nosotros hicimos una evaluacién de tres proponentes, los ultimos que quedaron, y a
nuestro jucio, el proponente adjudicado, tiene una experiencia que se basa en
remodelaciones de escuelas, en remodelaciones de tipo de proyectos habitacionales
residenciales, en donde los proyectos no terminados y reciben, de repente una
evaluacion que dista mucho de la propuesta de otro proponente, en donde podemos
palpar que la experiencia si esta directamente relacionada con las remodelaciones de
bancos, de oficinas bancarias, que estdn mas relacionadas con el negocio. Entonces
nosotros, le respondemos al sefior Calvo y a la sala, en nuestra evaluaciéon de los
proponentes hay una distancia. Existen experiencias de parte de uno y otro que dista
también en afios. De repente si no le prestamos atencién, pero la magnitud de los
costos también alli hay una propuesta de quienes tienen experiencia en remodelacion
de banco, que es menor al precio base, que fue precisamente una de las desestimadas.
Sin embargo se estima como valida una propuesta entonces, en donde la experiencia
no esta directamente relacionada a la remodelacion en que nosotros estamos, pero es
su experiencia y con eso el candidato se presento.

Moderador: Seior Mariscal, para una cuestion de orden, el nimero tres.

Ivette Bourette: Ivette Bourette, asociada 585. Yo considero importante que nos
vuelvan a leer la propuesta del asociado, para estar claros cual es el punto que
tenemos que discutir, porque durante su intervencién él mencioné varias cosas.
Entonces que por favor nos lean, especificamente cual es la propuesta e irnos sobre
eso.

Secretaria: La propuesta del asociado: Yo, Juan Faggette, asociado 3070, delegado,
hago la propuesta de aplazar con la decisién de votar por seis (6) meses con el
propésito de que se realice un analisis costo-beneficio por escrito, para presentar a
esta asamblea. Debemos elaborar un plan maestro de cinco afios que indique El
futuro de la sede de Diablo, incluyendo sus costos de remodelacion.

Tesorera: Disculpe yo si quiero hacer una aclaracién y una observacion con todo lo
que menciona el sefior Mariscal en la mesa principal. Dentro de esta junta directiva y
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cuando seleccionamos directivos, nosotros dentro de la membresia hay diferentes
profesiones. Yo soy contadora, trabajo en finanzas, Alexander tiene aca ingeniero,
trabaja ahora mismo en empresa privada, Miriam es ingenieria, el sefior Gomez
profesion contador, contralor y asi nos iriamos, el sefior Mariscal, abogado. La
licenciada, contadora, y es por eso que nosotros en la mesa directiva, en la junta
directiva nos apoyamos con asesores y por eso realizamos contrataciones de servicios
profesionales. Hace un momento aqui se mencioné que se iba a contratar a un
profesional que iba a ser nuestros ojos, que iba a evaluar a las compafias y las
propuestas, yo considero que esto no es fuera de orden, porque aca el sefior Mariscal
estaba contestandole al sefior Calvo si se habian evaluado a los proponentes. La junta
directiva contratd a una persona que en conjunto con el comité que estaba encargado
para estos proyectos iba a realizar esa tarea, porque nosotros no somos los expertos y
tampoco contamos con todo el tiempo para irnos al detalle. Asi es que por favor, si
queria dejar eso claro en la sala porque si se contraté una persona profesional para
hacer este trabajo gracias.

Moderador: Microfono tres.

Martin Flores: Buenos dias Martin Flores, asociado 2145. Buenos dias. Buenas
tardes, mejor dicho, gracias por la correccién. Realmente vuelvo y repito, el respeto se
gana. Quisiera saber realmente si es posible la propuesta del compafiero, ya que hay
demasiados conjeturas con vigilancia. La postura de vigilancia es que se empiece un
proceso de licitaciéon nuevo, segin lo que pude entender, ya que existen vicios, que no
sabemos realmente qué es lo que sucedi6. Aparte de que yo si sé qué pasd con
nosotros y por qué ustedes nos eliminaron a nosotros, y eso es el tema. Pero también
quisiera que se considerara, asi como ustedes son ingenieros, que el resto del grupo
también somos profesionales, y somos ingenieros humildemente, y estamos en la
capacidad de no solamente desarrollar este proyecto, de hacer muchas cosas, lo cual
ustedes no cumplen con los estatutos, o no quieren ver simplemente, porque llaman
gente de afuera, sabiendo que aqui hay personas dentro de la cooperativa, que el
sentido cooperativista es incentivar, motivar, a los asociados que hagamos parte del
cooperativismo. Asi que realmente yo pienso, para terminar que se agregue un nuevo
proceso de licitacion transparente, con la participacion de los que dicen en los
estatutos, los asociados que puedan competir. Muchas gracias.

Secretaria: Estimados asociados la junta de directores no ha incumplido como le
hemos repetido, con los estatutos. Ustedes como asociados también tienen la
obligacion de revisar los murales, la pagina web, de ver todo para licitar. O sea,
nuevamente hemos aclarado, cuando la cooperativa decidié llamar a cuatro
compaiias, la cooperativa no tiene el nombre de todos los asociados que tienen
compaiiias. Si fueran y pusieran un listado y lo presentaran, la cooperativa podria
entonces venir. Pero recuerden que también, es obligaciéon de los asociados buscar.
Entonces el sefior Flores esta dando a entender que hay un proceso viciado. El proceso
ha sido transparente. La compafiia donde estaba participando el sefior Flores no
entreg6. La cooperativa no puede llamar a la sociedad y preguntarle: porque ti no
puedes participar? Porque entonces estariamos favoreciendo y no estariamos siendo
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transparentes. Entonces el proceso si se ha hecho transparente, los asociados si
tienen muchas dudas o consultas, es otra cosa. Pero el proceso ha sido transparente y
antes, como se los repeti anteriormente, cuando la compafiia en la cual estaba
participando el sefior Flores habia entrado a la licitacién, fue antes de que se llamaran
a los otros cuatro. O sea, para que eso quede claro y no quede en el ambiente de que
la junta de directores, como es la segunda vez que se menciona, ha incumplido con los
estatutos. Por otro lado, la junta de directores agradece todo el apoyo que los
asociados quieran brindar para hacer los trabajos. Pero ustedes deberan recordar que
en la asamblea por delegados, en la cual yo ya no estaba presente al final, hubo una
lista de asociados que se brindaron para hacer el estudio patolégico. Ustedes lo
recuerdan? Pues ya recibimos la primera renuncia de uno de los asociados que no
puede colaborar. O sea, yo entiendo que porque cada uno de nosotros, incluyendo a
ustedes y a nosotros, somos personas ocupadas que tenemos trabajo. Pero cuando se
comprometen, que no sea solamente decirlo aqui en la asamblea, de pararse en el
micréfono y decir los pro y los contras que tienen. Nadie de los que esta sentado en
esta mesa principal es perfecto, y hacemos nuestro mejor esfuerzo y para el beneficio
de la cooperativa, pero asi como también nosotros nos comprometemos con nuestro
tiempo, cuando ustedes estan alla abajo y se comprometen, es bueno que lo cumplan
para poder avanzar. Aqui en esta propuesta, que porque ahora la propuesta del sefior
Faggette es una, el sefior Flores esta dando otra propuesta ahora. Entonces no hemos
terminado de someterlo. Lo que si es bueno es que la propuesta, la puedan presentar
por escrito para entonces ser secundada, proponerla y como ustedes dicen, avanzar en
cada uno de los temas. La propuesta que tenemos aqui en el momento es la del sefior
Faggette, que establece la decisidn de aplazar la votacion por seis (6) meses y elaborar
un plan maestro que incluya el futuro, de la sede de Diablo, pero también la consulta
es si la asamblea esta consciente de que el plan maestro cuesta dinero y que la junta
no puede decir en estos momento cuanto es, que no lo sabemos. Nosotros elaboramos
un plan estratégico, fue lo que se hizo hace muchos afios 2010, se implement6 en ese
afio. La junta directiva que sigui6 ya decidi6 no continuar con el plan estratégico y ese
plan nos costd, no me acuerdo ahorita cuanto costo pero costo algo. Entonces no sé si
estan conscientes de que esto va a costar un dinero, que no esta en el presupuesto
pero, ya que es una resolucion que va a aprobar o no, la asamblea hay que tomarlo en
consideracion. Y si también para esto hay asociados voluntarios que deseen participar,
serfa muy bueno para que los podamos anotar dentro de la propuesta del sefior
Faggette, si al sefior Faggette le parece.

Vigilancia: Una cuestion de orden. Me parece que nosotros no podemos estar
modificando la propuesta del sefior Faggette, porque ya fue secundada.

Moderador: Micréfono cuatro por favor.

Luis Alberto Gonzalez: Buenos dias, Luis Alberto Gonzalez, asociado 51697. Para
empezar el cuestionamiento y siguiendo en la linea, en base a la propuesta que
presenté el sefior Faggette, quiero preguntarle a la junta directiva y me contesten,
porque se han quedado en el vacio, y no han contestado mucho a las preguntas, pero
yo quiero que yo voy a hacer la pregunta y ustedes me responden, yo continué hasta
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los tres minutos. Tienen ustedes el plan de inversiéon que contemple costo beneficio
de ese proyecto Centennial elaborado?

Moderador: Se le contest6 que no sefior.

Luis Alberto Gonzalez: Entonces estamos partiendo mal de salida. Porque ustedes
quieren que la sala les apruebe algo y ustedes no lo han sustentado como junta
directiv, partiendo de alli. Dentro de las preguntas que hicieron los asociados
previamente, les preguntaron y no he escuchado cudles son los cuatro proponentes,
Tienen los nombres, con su representante legal?

Secretaria: Bueno ya me pide mucho. Elrepresentante legal no lo tengo. La primera
compaifiia es Constructora Ospino. Esa es una compafiia de un asociado. La segunda
constructora que ingresé fue IACOSA. Tercera compaifiia, Disefios y Remodelaciones
FV, y cuarta compaiiia, Servicios Markham.

Luis Alberto Gonzalez: OK continuando, yo considero y lo dijo alguien antes, que
pusieron la carreta antes de los bueyes, y por eso estan atascado ahora mismo.
Entonces, esto les queda de experiencia, yo veo que cada vez ustedes vienen de tumbo
en tumbo, y no deberia de ser, porque en la mesa principal, si hay alguienes que han
querido salvar responsabilidad porque son nuevos y es cierto, pero tienen
compaferos que se mantienen Ivan en relevos cada tres afios. Entonces eso no es
excusa. Yo quiero decirles, para partir en este proyecto, que ustedes tengan un voto
favorable, ustedes deberian tener una explicacion mas amplia, porque esto es un
negocio. Entonces ustedes tienen que presentamos a nosotros un plan de negocios.
Partiendo de alli. Nadie invierte ni en la remodelacion de su casa si no sabe primero
cuanto cuesta el dinero. Segundo, qué beneficio te va a traer eso y si se va a romper el
bolsillo, para partir de alli. Ademas que el plan de negocios que ustedes nos han
presentado primero estamos en un limbo. Nos hablan de un mddulo, y son tres.
Entonces que eso contemple cual es la proyeccidn para los otros tres. Yo quiero saber
también para los otros dos, porque son tres, perdon, corrijo. Entonces viendo la planta
arquitectonica, porque no se aprecia muy bien por lo pequeio, osea, no se aprecia ni
la escala, ni el rotulado. Quisiéramos ver el comparativo de ese moddulo, el intermedio
que ustedes presentaron versus, el actual, lo que tenemos existente en Diablo. Es
mas grande? mas pequefio?

Moderador: Mas pequeio.

Luis Alberto Gonzalez: Entonces yo estoy viendo, y de salida lo vi que alli vamos a
tener un apifilamiento, en ese solo médulo de Centennial porque lo veo muy reducido
para la cantidad de la demanda de asociados que ustedes van a tener alli. Y yo lo
traigo a colacion porque yo veo el de Colén. O sea, la sucursal de Colén para mi esta
muy reducida y cuando uno llega alli a esa sucursal de Colon, td nada mas tienes un
cubiculo al frente, para que las personas se esperen, mientras los demas estan alli al
lado escuchando y viendo todo lo que tu estds hablando. Entonces eso esta muy
reducido.
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Moderador: Ya se termind el tiempo gracias.
Luis Alberto Gonzalez: Continuo en los préximos otros tres minutos.
Moderador: Gracias. Micré6fono nimero uno.

Marcos Mendizabal 1788. Cuando en noviembre del 2012, fue que la asamblea voto,
la magna asamblea para que se hiciera lo que se hizo, la junta hicieron de comparar
los locales. Miren cuantos afios ya llevan. Vamos a atrasarlo por tres afios?
Atrasamos ya los permisos. Lo que no sabe mucha gente es que todos esos permisos
de construccion caducan. Hay permisos que cogen tiempo. Invertir, hay un miedo de
invertir, vuelvo y lo repito pero todo esos permisos: el de bomberos, de la oficina de
seguridad, todos esos permisos caducan. Entonces ya todos esos permisos estan
tirados y deben de estar saliendo. Yo me imagino que deben estar saliendo. Nosotros,
cuando viene la asamblea, votamos por Vigilancia, Junta de Directores, confiamos en
todos y después no confiamos ni en los mismos en que nosotros votamos por ellos.
Siempre existe echar para atras, echar para atras. Yo no sé cuando vamos a ver que
echemos para adelante! Cuando se hablo de Colén, habia gente que para atras.
Gracias a Dios, se hizo la oficina de Colén. Yo tengo una visién de algin dia ver, que
alguien aqui se pare y diga vamos adelante con la junta de directores! Ellos tienen
asesores técnicos, tienen personal que se les pagan. Esa gente trabaja ocho horas
todos los dias de la semana, trabajando por esto y aqui Jemmott que es una persona
que conocemos mucho, Calvo también, todos, la junta de vigilancia son personas que
también estan viendo, pero vAmonos seis meses para atras de nuevo, y cuando vengan
seis meses, yo propongo que sean seis meses mas. Hasta cuando por favor. Vamos a
darles el voto de confianza, por favor hasta cuando?

Alexander Alvarado: Estimados asociados delegados, asi como muchos delegados
han mencionado que es una responsabilidad tomar una decision, les voy a decir ahora
de parte de aca, asi mismo cada vez que nosotros vamos a tomar una decision
tenemos que hacer una evaluacion exhaustiva, de cada cosa que vamos a decidir. O
sea, las cosas no se lanzan al aire. Si bien es cierto como mencione anteriormente,
aqui no estamos decidiendo si el costo-beneficio de hacer el Centennial o de comprar
Centennial, eso ya se hizo. Eso ya pasd. El costo beneficio de Centennial, eso ya paso.
Realmente lo que vinimos a discutir fue: vamos a aprobar el proyecto de inversion
para que siga el proyecto del Centennial, como decia Daphne, bueno y cuales son las
alternativas? Ya el sefior presentd una propuesta de aplazar seis meses, el proceso.
OK? Asi como él dice costo-beneficio de aplazar una decision seis meses, ya bien si yo
aplazo un proceso seis meses, va a ocurrir algo de lo que dice el sefior Mendizabal,
pero vamos a hablarlo en detalles. Un proceso de licitacion qué significa? Que ya
nosotros no podemos decir al contratista que adjudicamos: oye espérate seis meses;
asi que lo que tendria de consecuencia es que tenemos que cancelar el proceso y
comenzarlo de nuevo. OK? Pero como vamos a decidir dentro de seis meses, todo va a
quedar detenido. Queda detenido el proyecto. Nosotros somos los que estamos acj,
no sefior, estamos explicando el proceso. Bien, entonces ahora bien que sucede luego
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que se cancela el proceso. Tenemos que esperar a que vengamos de nuevo a la
asamblea de delegados a decidir si avanzamos con el proyecto. Pero es un costo
beneficio, menciona la propuesta verdad? Ahora bien qué es un costo-beneficio para
una sucursal, lo han mencionado muchas veces: es un proyecto de inversion. Han
mencionado cuando se dice el término contable proyecto de inversion. Pero ese
proyecto de inversion puede darnos dinero. Cuando se hace una sucursal de cualquier
tipo, uno lo que quiere captar es mayor afluencia de sus clientes, dar mas servicio a
sus clientes. En el caso nuestro, nosotros somos uno de vinculo cerrado pero,
nosotros podemos atraer otros inversionistas para que inviertan en la cooperativa en
plazos fijos, en cuentas de ahorros, y se presta el servicio. Si no fuera necesario hacer
sucursales nadie haria sucursales. Es un proceso de crecimiento de la cooperativa.
Ahora bien, para terminar el punto de la inversion, si nosotros aplazamos el proceso
seis meses, a partir de la fecha tenemos que volver a comenzar el proceso. No es que
no se pueda hacer, lo hacemos. Pero para que tengan en cuenta lo que va ocurrir.
Dentro de seis meses comenzamos el proceso y el proceso demoro6 seis meses. Asi que
tendriamos que esperar realmente un afio. Y eso es el efecto que tiene: la espera de
un afio en el proceso. Y por dltimo ustedes diran, Alexander Alvarado como que es el
que pelea aqui en la asamblea por la parte de la junta directiva, pero es que ustedes
me elijieron para yo defender la cooperativa y para defenderlos a ustedes. Yo estoy
planteando un punto es por el beneficio de ustedes, y les voy a decir algo. Cuando aqui
se menciona, porque no lo voy a decir de forma como se dice, no quiero causar ningin
inconveniente, pero cuando ti expresas una opinién de que algin proceso esta
viciado, que no fue transparente, eso es facil decirlo en opiniéon. Es muy facil.
Cualquiera puede opinar. Pero lo que les quiero decir es que la junta directiva se
tomo el trabajo de dos meses, examinar el proceso que se ha hecho. Nosotros
responsablemente la junta anterior nombré un miembro de la junta directiva para que
estuviera dentro del proceso. Se contraté un profesional en el campo. Se hizo todo el
proceso. Las personas que estan dirigiendo la cooperativa son profesionales. Entonces
cuando mencionamos no que el proceso esta viciado, que el proceso no fue honesto,
no fue transparente, realmente no se hace una opinién asi. Tu tienes que decir por
qué es que tu encuentras que eso no esta correcto. Y el proceso se siguid. Entonces
después aprendamos por qué en los colaboradores hay alta rotaciéon de personal.
Nosotros lo hemos manifestado muchas veces a la asamblea. Cuando un profesional
escucha: A no, es que la gente ha hecho un trabajo que no es adecuado. Que no esta
adecuado, eso no ayuda a los colaboradores para darles su apoyo. Gracias.

Moderador: Sefiores antes de darle el micr6fono a las 4, o 5 personas que estan
parados alli. Sinceramente son las 12:30 del dia. Un minuto, un minuto. Considero
que hemos discutido este tema a su ampliacion, y yo pienso que es el momento de que
lleguemos a la votacién. Nada mads, no queremos mas discusiones. Sefior Jemmott
por favor? Yo llamo al sefior Jemmott para para que aclare.

Vigilancia: Sefior Jemmott, usted levantd la mano para participar?

Rodolfo Jemmot: Sile pediala presidenta.
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Vigilancia: Usted no puede participar sefior Jemmott, usted no es...

Rony Mariscal. Vigilancia: No, no, no, no, acabamos de hacer una pregunta. Y el
sefor acaba de confirmar que levanté la mano para participar y nosotros tenemos una
observacion en cuanto a eso. El sefior Jemmott fue invitado por la junta directiva para
presentarnos una explicacidn financiera que ya hizo. En ese sentido, nosotros estamos
de acuerdo, la junta directiva como cualquiera de las juntas o comités pueden invitar
para asesorar e ilustrar a la sala, pero no tiene el derecho de levantar la mano, porque
no es un delegado, por esa razén. Nosotros estamos pidiendo cuestiéon de orden,
porque asi mismo hay asociados que estan pidiendo la participacion y estan llamando
la atencion alla.

Moderador: Seiior Calvo, la tltima intervencion.

José Calvo: Sefiora presidenta, lo ultimo que usted dijo antes de referirse al sefior
Jemmott, fue que ya habiamos llevado el debate bastante largo, y que ibamos a
votacion. Yo siento que ya usted declar6 sala ilustrada, y lo que procede sefiora
presidenta es votacion. Votemos por favor.

Secretaria: Sefor Faggette, voy a volver a leer su propuesta para ver si mantiene su
propuesta. “Yo Juan Faggette, asociado 3070, delegado, hago la propuesta de aplazar
la decisién de votar por seis (6) meses con el proposito de que se realice un analisis de
costo beneficio por escrito, para presentar a esta asamblea. Debemos elaborar un plan
maestro de cinco (5) afios que incluye el futuro de la sede de Diablo, incluyendo sus
costos de remodelacién.” Esa es su propuesta.

Moderador: Senor Jemmott, usted tiene idea de cuanto puede costar? El costo de la
propuesta?

José Calvo: Yo creo que el IPACOOP debe tomar nota de esto, porque esto no puede
ser.

Roni Mariscal, Vigilancia: Sefores si seguimos permitiendo la participacion de los
asociados para ser repetitivos, no vemos realmente la necesidad. Si fuera que
fuéramos breves y aportaramos algun elemento que pudiera afiadirse a esa toma de
decision, estariamos de acuerdo de tener esa flexibilidad, pero ya se anunci6 verdad,
pasar a votar, pero yo realmente soy de la opinién de que, si alguien tiene un elemento
nuevo que aportar al debate seria oportuno, de otra manera, yo me sumo a la junta
directiva de pasar a la votacién.

Moderador: Sefior Faggette, Micré6fono nimero cuatro.
Martin Flores: Oiga, Usted me estd ignorando, Sefiora Presidenta?

Moderador: Si.
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Roni Mariscal, Vigilancia: El sefior Jemmott va a dar un informe de cuanto se ha
perdido hasta ahora, y cuanto se va a perder, si esperamos seis meses.

Directiva: El sefior Jemmott no es delegado. El solamente vino para una intervencién
que ya hizo. Ya estamos en votacion.

Moderador: Ya estamos en votaidon. Sefior Faggette, nimero cuatro.
Juan Faggette: Yo voy a modificar la propuesta.
Moderador: Sefior Faggette, el nimero cuatro.

Juan Faggette: Si gracias. Mire el sefior Faggette, quiere modificar la propuesta. Ok?
Yo creo que el mensaje estd dado yo creo que necesitamos un andlisis de costo-
beneficio. Modificé la propuesta para no causarle dafio a la cooperativa, porque ya
tengo entendido que estamos en el periodo de dafios. Este, voy a modificar la
propuesta para que la junta directiva elabore en un momento preciso, el analisis de
costo beneficio, OK? En un tiempo no mayor de tres meses. OK? Y podemos
proceder con la aprobacion del dinero, de los quinientos setenta mil délares
($570,000), que es lo que estamos buscando aqui, gracias.

Moderador: Sefiora Sanchez, por favor expliquenos los costos. Micréfono uno.
Martin Flores: Hasta cuando Miriam, hasta cudndo. Voy a ponerme en el tres pues.

Sirey Sanchez, Gerente de Operaciones: Buenas tardes, Sirey Sadnchez, la gerente
de operaciones. Voy a ponerme adelante para que me todos me pueden escuchar.
Nosotros hemos hecho una proyeccion de cuanto costaria alargarlo a seis (6) meses.
Tenemos unos costos administrativos, que se pagan obviamente porque hay dos
personales destinados a hacer esto: la administradora de proyectos y la gerencia de
operaciones, estaba destinada a este proyecto, ese costo esta adentro, agua, luz,
seguridad privada, limpieza, el alquiler de la béveda, porque como vieron nosotros ya
pagamos un 50%, por lo que es la boveda y lo que es la caja fuerte. El proveedor
obviamente si nosotros nos extendemos, porque le dimos una fecha estimada. Si nos
extendemos nos va a cobrar alquiler por mantenernos esa boveda en sus instalaciones
y nosotros no tenemos donde guardarla. No? Intereses bancarios y la hipoteca son
alrededor de veintiseis mil délares ($26,000). Multipliquemos esos veintiseis mil
ddlares ($26,000) x 6 meses, ustedes diran si estdn dispuestos a gastar eso de maés,
adicional del costo del estudio, que yo en un momento dado, cuando ustedes pidieron
en una asamblea aqui hacer un estudio Patolégico, que yo estuve en esa asamblea, me
tome la molestia de cotizar por mi parte cuanto me cobraria alguien fuera de la
cooperativa, por hacerme ese estudio patolégico nada mas del edificio 5051 es arriba
de cuarenta y cinco mil dolares ($45,000) y tengo la cotizacion. Y estamos hablando
de un estudio patoldgico del edificio, no estamos hablando de un costo-beneficio, que
es mucho mas caro.
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Moderador: Para cuestion de orden, José Calvo.

José Calvo: José Calvo 1346. Quiero que para el acta de esta asamblea
extraordinaria, y para que el IPACOOP tome nota, aqui se ha violado todo el
procedimiento parlamentario, reiteradamente. Nosotros estamos en votacion,
teniamos una propuesta, ahora tenemos una propuesta que no esta secundada porque
fue modificada, y no ha sido secundada, sin embargo seguimos discutiendo, y les voy a
decir algo: yo tengo la energia y seguimos aqui hasta las 10 de la noche, para mi eso
no es problema, pero yo pienso que el respeto precisamente de que hablabamos en la
mafana debemos mantenerlo. Hemos metido oradores, y oradores, y oradores, pero al
final del camino, no votamos la propuesta. Entonces, ahora hay una propuesta que no
estd secundada, porque yo secundé la primera propuesta y se cay6. Pero entonces la
cuestion de orden cabia porque hemos metido oradores. Una vez que se secunde
seflora presidenta, por respeto a ustedes y a nosotros mismos, creo que debe ser
sometida a votacién y la sala ha sido declarada ilustrada.

Moderador: Martin, microfono tres.

Martin Flores: Oiga, que milagro! Amén gracias Sefior por oirme. Asociado 2145,
Martin Flores. Realmente sefior Alexander, el respeto se gana. Tres minutos es tres
minutos. Mire, la propuesta del compafiero, qué sentido tiene esperar seis (6) meses,
o dos (2) meses, por la propuesta del compafiero, cuando esta decisién es aprobar a
un contratista que esta adjudicado ya. Porque si vamos a hacer un estudio seis (6)
meses, que nos va a costar lo que dice la licenciada veintiseis mil délares ($26,000)
por mes o lo que sea, diezz mil délares ($10,000), entonces al final tenemos que
adjudicarle a la persona que la junta de directores tomo, por adjudicar la asignacion.
Disculpeme, discilpeme, no van tres minuto.

Moderador: Martin, esta fuera de orden.

Martin Flores: No estoy fuera de orden, sefiora presidente, una cuestion de orden, y
solamente para aclarar, sefiora presidenta, una ultima instancia.

Moderador: Esta fuera de orden, Martin. Micréfono namero dos.

Marilyn Diéguez: Marilyn Diéguez, asociada 4540. Tengo una propuesta. Propongo
una propuesta que estd constituida por dos partes. Una: que esta sala apruebe el
fondo de inversion que se requiere para realizar las obras, y anule el proceso de
licitacion que se ha llevado hasta este momento por considerarlo viciado. Se fall6 a la
asamblea de delegados diciendo que no se habia hecho algo, que ya se habia hecho. O
sea, ha habido falsedad. Durante el proceso se verifica de que a quién se le ha
adjudicado, no tiene experiencia en lo que es remodelacién de instalaciones bancarias,
sino de escuelas y de otros. Todavia no sabemos el nombre o el representante legal.
Por lo tanto, la propuesta es: aprobemos el fondo de inversion para que se pueda dar
la remodelacién y que contintie, pero el proceso actual de licitacion que se ha
ejecutado se declare nulo y se inicie nuevamente.
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Moderador: Tenemos dos propuestas sefiores. Micr6fono uno.

Daphny Chen: Asociada Daphny Chen, 41588. Yo secundo la modificacién de la
propuesta. Que en vez de seis meses, sea a un término no mayor de tres meses. Es lo
que estoy sugiriendo, nada mas hacer ese cambio a lo que ustedes tienen, y yo
secundo la propuesta.

Moderador: Micréfono tres.

Frank Campbell: Buenos dias, Frank Campbell, asociado 747. Secundo la propuesta
presentada por la colega, delegada Marisin, basado en el hecho de que en este dia
deberiamos tomar una decision con referente a nuestro presupuesto. Esa propuesta
nos permite tomar la decision con referente al presupuesto, y esclarecer todas las
dudas, inconsistencias o no, procesos no llevados a cabo, para que todos los miembros
de nuestra cooperativa quedemos claros, satisfechos y aunados hacia un mismo
propdsito: el beneficio de nuestra cooperativa. Todos los delegados aqui presentes,
representamos las voces de otros compafieros, que tienen estas dudas y otras mas. Si
continuamos con esta cantidad de dudas, la confianza que hemos depositado en todos
ustedes que estan alla adelante, y en los demds estamentos, estarian en juego.

Moderador. Gracias. Microfono a Ivette Bourette.

Ivette Bourette: Ivette Bourette, asociada 585, yo escuché dos cosas diferentes. La
propuesta de la sefiora Diéguez elimina el proceso completamente e iniciamos. La
sustentacion suya, habla de aclarar dudas. Aqui no va a haber aclaraciones de dudas,
empezamos de nuevo.

Moderador: No. No. Le entendimos. Le entendemos.

Frank Campbell: Aparentemente la compafiera Bourette no ha comprendido bien la
sustentacion que yo hice. La sustentacion se hizo basado en que la propuesta de la
Compafera Marisin iba en dos etapas. La aprobacién del presupuesto, y la suspension
del otro proceso que es la licitaciéon y demas. Nosotros vemos, estamos secundando la
propuesta integra de la compafiera Diéguez, y hemos explicado por qué en la primera
etapa estamos haciendo eso. No nos malinterpreten.

Moderador: Tenemos dos propuestas secundadas. La primera propuesta, la
propuesta original que fue secundada por el sefior Calvo. Vamos a votar por esa
propuesta. Sefor Vargas.

Rangel Vargas, IPACOOP. Rangel Vargas. Sefiores, A veces la participacion de
nosotros cae para que ustedes hagan conciencia solamente. Miren sefiores, qué es lo
que esta pasando aqui? Vamos a hablarle claro y preciso a la gente. El no proceder
con la inversién ahora mismo le estd causando un costo a ustedes, casi de $300,000
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dolares, en lo que he analizado, uno. Dos, posible demanda de la persona que ya
practicamente se le adjudic6, segiin endend;i alli.

Vigilancia: Sefior Rangel, eso no es parte del [IPACOOP. No, no, no es que esta
totalmente fuera de orden.

Rangel Vargas, IPACOOP. Que si se viol6 el procedimiento parlamentario? Eso lo
hemos dicho desde las distintas asambleas. Entonces, estén seguros de lo que van a
hacer sefiores.

Moderador: Seifior Calvo.

José Calvo: José Calvo, 1346. Para aclarar, la primera propuesta del compafiero yo la
secundé, pero fue modificada, y yo no respaldo. Si tuviera que secundar una, yo
secundo la de Marilyn Diéguez.

Moderador: Daphny Chen.

Daphny Chen: Asociada 41588. Yo considero que ambas propuestas son necesarias
porque si cancelas una entonces qué haces a largo plazo? Igual necesitamos costo-
beneficio, igual necesitamos saber qué va pasar con Diablo? Asi que yo considero que
ambas propuestas son validas, y una no invalida a la otra. Gracias.

Moderador: Micréfono tres. Sefior Campbell, cuestiéon de orden.

Frank Campbell: En esta mesa, minutos u horas mas tempranas se dijo que el
analisis costo-beneficio de Diablo se iba discutir en otra reunidén gracias.

Secretaria: Vamos a ver si estamos de acuerdo. Para cuestion de orden, los que
hicieron las propuestas que confirmen si eso fue lo que propusieron. La ultima
propuesta que tenemos es la que presento la asociada Dieguez que se lee: aprobar el
presupuesto de inversion para continuar las obras de Centennial, y anular el proceso
de licitacion iniciado hasta el momento, y reiniciar un nuevo proceso de licitacion. Es
correcto?

Marilyn Diéguez: Si.

Secretaria: La segunda propuesta es la propuesta que hizo el sefior Faggette. Su
propuesta es de: aplazar la decision de votar por seis (6) meses ... me pueden
permitir terminar de leer? - con el propésito de que se realice un anadlisis costo-
beneficio, para presentar a esta asamblea. Debemos elaborar un plan maestro de
cinco afos que incluye el fondo de la sede de Diablo, incluyendo su costo de
remodelacion. Esta fue su propuesta original sefior Faggette?

Juan Faggette: Si.

46



Secretaria: Posterior a eso, la sefiora Daphny Chen solicito hacer una modificacién y
poner .... Usted la modific6? Sefior Faggette, usted la modificé para que fuera por tres
meses. Correcto? y eliminar el plan maestro? Pero sefiores permitan que sea el sefior
Faggette que responda para poder hacer la aclaracion, y poder proceder a la votacion.
Sefor Faggette.

Juan Faggette: Es que todo el mundo entendi6, y me expliqué bien.

Secretaria: Sefior Faggette, bueno siga alli para que me diga exactamente qué fue lo
que propuso.

Juan Faggette: Oye a mi edad la memoria no me da para tanto.

Secretaria: OK, entonces es aplazar la decisién de votar, a un tiempo no mayor de
tres meses. Es correcto?

Juan Faggette: Es correcto.

Secretaria: Y sobre el plan maestro de cinco afios que incluye el futuro de la sede de
Diablo, qué indic6 usted? Eso se mantiene?

Juan Faggette: Si, eso se mantiene.

Secretaria: Procedo a leer la propuesta del sefior Faggette: Hago la propuesta de
aplazar la decisién de votar, a un tiempo no mayor de tres meses, con el proposito de
que se realice un analisis de costo-beneficio, por escrito, para presentar a esta
asamblea. Debemos elaborar un plan maestro de cinco afios que incluye el futuro de
la sede de diablo. Es su propuesta sefior Faggette.

Juan Faggette: Es correcto.

Secretaria: Y fue secundada por la sefiora Daphny Chen. Y la tercera propuesta que
hay, es la que trajo la junta de directores de: aprobar el monto de $572,000 para la
remodelacion del Centennial, quinientos setenta mil délares ($570,000). Son las tres
propuestas. La sala esta ilustrada en cuales son las tres propuestas? O requieren
hacer alguna consulta? El asociado requiere hacer una consulta.

Moderador: Microfono dos, el asociado tiene una consulta.

Carlos Solis: La propuesta que vamos a votar ahora mismo es la propuesta de la
joven?

Secretaria: Sefores, el orden es el siguiente: se vota de la propuesta mas reciente a
la propuesta mas vieja. La ultima propuesta que se va a votar es la propuesta que
trajo en la junta de directores. OK? Estamos claros? Bien, vamos a iniciar el proceso
de votacién. Levanten la palabra voto los asociados que estan a favor de la propuesta
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de la sefiora Diéguez que establece: Que se va a aprobar el presupuesto por el monto
de quinientos setenta mil délares ($570,000), y que se va a anular el actual proceso de
licitacion. Las personas que estan a favor, sirvanse levantar la palabra voto. Micréfono
uno.

Micréfono uno: Cuarenta votos (40).

Secretaria: Microfono cuatro.

Microéfono cuatro: Treinta y nueve (39).

Secretaria: Sirvanse levantar la palabra voto, aquellas personas que estan en contra
de la propuesta de la sefiora Diéguez, que establece aprobar el presupuesto y eliminar
el proceso de licitacién y comenzar uno nuevo. Micréfono uno.

Micréfono uno: Catorce (14) votos.

Micréfono cuatro: Quince (15).

Secretaria: Segunda propuesta que vamos a proceder a votar. Es la propuesta del
sefior Faggette, que establece aplazar el periodo por un tiempo no mayor de tres (3)
meses, y realizar un plan maestro. Sirvanse levantar la palabra voté las personas que
estan a favor de esta propuesta. Micréfono uno.

Micréfono uno: Cuatro (4).

Secretaria: Microfono 4.

Micréfono cuatro: Quince (15).

Secretaria: Sirvanse levantar la palabra voto, las personas que estan en contra de la
propuesta de el sefior Faggette. Micr6fono uno.

Micréfono uno: Cuarentay seis (46).

Micréfono cuatro: Treintay dos (32).

Secretaria: Sirvanse levantar la palabra voto Las personas que estan a favor de la
propuesta que trajo la junta de directores, de aprobar el presupuesto de inversion
para remodelacién de Centennial por la suma de quinientos setenta mil doélares
($570,000). Micréfono uno.

Micréfono uno: trece (13).

Micréfono cuatro: cinco (4).
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Secretaria: Sirvanse levantar la palabra voto, las personas que estan en contra de la
propuesta presentada por la junta de directores. Micr6fono uno.

Microfono uno: Cuarenta (40).
Micréfono dos: Cuarentay cinco (45).

Secretaria: La propuesta presentada por la sefiora Marilyn Diéguez tuvo setentay
nueve (79) votos a favor, veintinueve (29) votos en contra. La propuesta nimero dos
presentada por el asociado Faggette tiene diecinueve (19) votos a favor, setenta y
ocho (78) en contra. La propuesta niumero tres, presentada por la junta de directores
tiene dieciocho (18) votos a favor, ochenta y cinco (85) votos en contra. De esta
forma la propuesta que se aprueba en esta asamblea es la siguiente: Se aprueba el
presupuesto de inversién por el monto de quinientos setenta mil délares ($570,000) y
se anula el proceso de licitacion realizada hasta el momento, y se inicia un nuevo
proceso de licitacion.

Moderador. Siendo la una y cinco de la tarde (1:05 p.m.) cerramos la asamblea.
Vamos a almorzar. Pueden esperarse un momento para que me confirmen donde es
el almuerzo por favor. El almuerzo sera servido en la planta baja, en la direccién
contraria a donde esta el restaurante del hotel.
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